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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง พุทธศักราช 2557 
ประเภทวชิาบริหารธุรกิจ 

สาขาวิชาการตลาด 

 
จุดประสงคสาขาวชิา 

 
1. เพื่อใหสามารถประยุกตใชความรูและทักษะดานการสื่อสาร ทักษะการคิดและการแกปญหาและ

ทักษะทางสังคมและการดํารงชีวิตในการพัฒนาตนเองและวิชาชีพ 
2. เพื่อใหมีความเขาใจหลักการบริหารและจัดการวิชาชีพ การใชเทคโนโลยีสารสนเทศและหลักการ

ของงานอาชีพที่สัมพันธเกี่ยวของกับการพัฒนาวิชาชีพการตลาด ใหทันตอการเปลี่ยนแปลงและ
ความกาวหนาของเศรษฐกิจ สังคมและเทคโนโลยี 

3. เพื่อใหมีความเขาใจในหลักการและกระบวนการทํางานในกลุมงานพืน้ฐานดานการตลาด    
4. เพื่อใหสามารถนําเทคโนโลยีมาใชในงานอาชีพ  
5. เพื่อใหสามารถปฏิบัติงาน เปนนักการตลาด นักขาย นักวิจัยการตลาด เจาหนาที่ส่ือสารการตลาด 

เจาหนาที่จัดซื้อ ผูประกอบการธุรกิจ ในสถานประกอบการและประกอบอาชีพอิสระ  
6. เพื่อใหสามารถปฏิบัติงานการตลาด ในสถานประกอบการและประกอบอาชีพอิสระ รวมทั้งการใช

ความรู และทักษะเปนพื้นฐานในการศึกษาตอในระดับสูงขึ้นได 
7. เพื่อใหมีเจตคติที่ดีตองานอาชีพ มีความคิดริเร่ิมสรางสรรค ซ่ือสัตยสุจริต มีระเบียบวินัย เปนผูมี      

ความรับผิดชอบตอสังคม ส่ิงแวดลอม ตอตานความรุนแรงและสารเสพติด 
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มาตรฐานการศึกษาวิชาชีพ 
 
คุณภาพของผูสําเร็จการศึกษาระดับคุณวุฒิการศึกษาประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง ประเภทวิชา 

บริหารธุรกิจ   สาขาวิชาการตลาด ประกอบดวย 
 

1. ดานคุณลักษณะที่พึงประสงค ไดแก  
1.1 ดานคุณธรรม จริยธรรมและจรรยาบรรณวิชาชีพ เชน ความเสียสละ ซ่ือสัตยสุจริต กตัญู

กตเวที  อดกล้ัน ละเวนสิ่งเสพติดและการพนัน มีจิตสํานึกและเจตคติที่ดีตอวิชาชีพและสังคม เปนตน 
1.2 ดานพฤติกรรมลักษณะนิสัย  เชน  ความมีวินัย  ความรับผิดชอบ  ความรักสามัคคี              

มีมนุษยสัมพันธ  เชื่อมั่นในตนเอง ขยัน ประหยัด อดทน พึ่งตนเอง  ปฏิบัติงานโดยคํานึงถึงความปลอดภัย    
อาชีวอนามัย  การอนุรักษพลังงานและสิ่งแวดลอม  เปนตน 

1.3 ดานทักษะทางปญญา เชน ความรูในหลักทฤษฎี ความสนใจใฝรู ความคิดริเร่ิมสรางสรรค 
ความสามารถในการคิด วิเคราะห เปนตน 
 

2. ดานสมรรถนะหลักและสมรรถนะทั่วไป  ไดแก 
2.1 ส่ือสารโดยใชภาษาไทยและภาษาตางประเทศในชีวิตประจําวันและเพื่อพัฒนางานอาชีพ 
2.2 แกไขปญหาและพัฒนางานอาชีพโดยใชหลักการและกระบวนการทางวิทยาศาสตรและ

คณิตศาสตร  
2.3 มีบุคลิกภาพและคุณลักษณะเหมาะสมกับการปฏิบัติงานอาชีพและการอยูรวมกับผูอ่ืน 
2.4 ประยุกตใชความรู ทักษะ ประสบการณและเทคโนโลยีเพื่อสงเสริมและพัฒนางานอาชีพ  

 

3. ดานสมรรถนะวิชาชีพ  ไดแก 
3.1 วางแผน  ดําเนินงาน  จัดการและพัฒนางานอาชีพตามหลักการและกระบวนการ  

โดยคํานึงถึงการบริหารงานคุณภาพ การอนุรักษพลังงานและสิ่งแวดลอม และหลักความปลอดภัย 
3.2 ประยุกตใชเทคโนโลยีคอมพิวเตอรและสารสนเทศเพื่อพัฒนางานอาชีพ 
3.3 ประยุกตใชหลักการและกระบวนการดานการตลาดในงานอาชีพ 

สาขางานการตลาด 
3.4 กําหนดกลยุทธการตลาด โดยใชกระบวนการวิจัยการตลาดและการวิเคราะหพฤติกรรม 

ผูบริโภค 
3.5 วางแผน เตรยีมการดําเนนิงานดานการตลาด  
3.6 ปฏิบัติการดานการตลาดตามหลักการและกระบวนการประสานงาน แกปญหาและหรือ 

พัฒนางาน ตดิตามและประเมินผล 
3.7 เลือก/ใช/ประยุกตใชปจจยั เทคนิควิธีการและเทคโนโลยีในการปฏิบัติงานดานการตลาด 
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สาขางานธุรกิจการบริการยานยนต 
3.4 วางแผน เตรยีมการดําเนนิงานใหบริการยานยนต 
3.5 ตรวจวเิคราะหสภาพรถยนตและสภาพปญหาเบื้องตน เพือ่ใหขอเสนอแนะในการแกไข

และบํารุงรักษากอนและหลงัการซอมบํารุงรักษารถยนต 
3.6 ใหบริการยานยนตตามหลักการและกระบวนการประสานงาน แกปญหาและหรือ 

พัฒนางาน ตดิตามและประเมินผล 
3.7 เลือก/ใช/ประยุกตใชปจจยัและเทคนิควิธีการในการปฏิบตัิงานใหบริการยานยนต 

โดยคํานึงถึงสัมพันธภาพทีด่กีับลูกคา 
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โครงสราง 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง พุทธศักราช 2557 
ประเภทวชิาบริหารธุรกิจ 

สาขาวิชาการตลาด 
 

ผูสําเร็จการศึกษาตามหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง พุทธศักราช 2557 ประเภทวิชา
บริหารธุรกิจ สาขาวิชาการตลาด  จะตองศึกษารายวิชาจากหมวดวิชาตาง ๆ  รวมไมนอยกวา  83 หนวยกิต  
และเขารวมกิจกรรมเสริมหลักสูตร   ดังโครงสรางตอไปนี้ 

 

1. หมวดวิชาทักษะชีวิต ไมนอยกวา 21 หนวยกิต 
1.1  กลุมทักษะภาษาและการสื่อสาร (ไมนอยกวา 9 หนวยกิต)  
1.2 กลุมทักษะการคิดและการแกปญหา (ไมนอยกวา 6 หนวยกิต)  
1.3 กลุมทักษะทางสังคมและการดํารงชีวิต          (ไมนอยกวา 6 หนวยกติ)  
 

2.  หมวดวิชาทักษะวิชาชีพ  ไมนอยกวา 56 หนวยกิต 
2.1  กลุมทักษะวิชาชีพพื้นฐาน (15 หนวยกิต) 
2.2  กลุมทักษะวิชาชีพเฉพาะ (21 หนวยกิต) 
2.3  กลุมทักษะวิชาชีพเลือก (ไมนอยกวา 12 หนวยกิต) 
2.4 ฝกประสบการณทักษะวิชาชีพ (4 หนวยกิต) 
2.5 โครงการพัฒนาทักษะวิชาชีพ (4 หนวยกิต) 
 

3. หมวดวิชาเลือกเสรี ไมนอยกวา 6 หนวยกิต 
 

4. กิจกรรมเสริมหลักสูตร  (2 ช่ัวโมงตอสัปดาห) 
 

 รวม ไมนอยกวา 83 หนวยกิต 
  

โครงสรางนี้สําหรับผูสําเร็จการศึกษาระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพ  (ปวช.)  ในประเภทวิชา 
พาณิชยกรรมหรือเทียบเทา 
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สําหรับผูสําเร็จการศึกษาหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ (ปวช.) ประเภทวิชาหรือสาขาวิชาอื่น 
หรือมัธยมศึกษาตอนปลาย (ม. 6) หรือเทียบเทา ที่ไมมีพื้นฐานวิชาชีพ จะตองเรียนรายวิชาปรับพื้นฐาน
วิชาชีพ ตอไปนี้ 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3200-0001 หลักการบัญชีเบื้องตน 1 2-2-3 
3200-0002 หลักการขาย  3-0-3 
3200-0003 การเปนผูประกอบการ 3-0-3 
3200-0006 การพัฒนาบุคลิกภาพนกัการตลาด 3-0-3 
3200-0007 การคาปลีกและการคาสง 3-0-3 
 

1.  หมวดวิชาทักษะชีวิต   ไมนอยกวา 21  หนวยกิต 
 

ใหเลือกเรียนในลักษณะเปนรายวิชา  หรือลักษณะบูรณาการใหครอบคลุมทุกกลุมวิชา  เพื่อพัฒนา
ผู เ รี ยนใหมีทั กษะในการปรับตั วและดํ า เนินชี วิ ตในสั งคมสมั ยใหม  เห็นคุณค าของตนและ 
การพัฒนาตนมีความใฝรู  แสวงหาและพัฒนาความรูใหม  มีความสามารถในการใชเหตุผล  การคิดวิเคราะห 
การแกปญหาและการจัดการ มีทักษะในการสื่อสาร  การใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการทํางานรวมกับ
ผูอ่ืน มีคุณธรรม  จริยธรรม  มนุษยสัมพันธ  รวมถึงความรับผิดชอบตอตนเองและสังคม ในสัดสวน 
ที่เหมาะสมเพื่อใหบรรลุจุดประสงคของหมวดวิชาทักษะชีวิต  รวมไมนอยกวา  21  หนวยกิต    
 

 1.1 กลุมทักษะภาษาและการสื่อสาร  (ไมนอยกวา  9  หนวยกิต) 
   1.1.1  กลุมวิชาภาษาไทย  (ไมนอยกวา 3 หนวยกิต) 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-1101 ภาษาไทยเพื่อส่ือสารในงานอาชีพ 3-0-3 
3000-1102 การเขียนเชิงวชิาชีพ 3-0-3 
3000-1103 ภาษาไทยเพื่อการนําเสนองาน 3-0-3 
3000-1104 การพูดเพื่อส่ือสารงานอาชีพ 3-0-3 
3000-1105 การเขียนรายงานการปฏิบัติงาน 3-0-3 
3000*1101 ถึง 3000*1199  รายวิชาในกลุมวิชาภาษาไทย *-*-* 
  ที่สถานศึกษาอาชีวศึกษาหรอืสถาบันพัฒนาเพิ่มเติม 
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1.1.2  กลุมวิชาภาษาตางประเทศ  (ไมนอยกวา 6 หนวยกิต) 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-1201 ภาษาอังกฤษเพื่อการสื่อสารทางธุรกิจและสังคม 3-0-3  
3000-1202 กลยุทธการอานและการเขยีนภาษาอังกฤษ 2-0-2 
3000-1203 ภาษาอังกฤษสําหรับการปฏิบัติงาน 2-0-2 
3000-1204 ภาษาอังกฤษโครงงาน 0-2-1 
3000-1205 การเรียนภาษาอังกฤษผานเวบ็ไซต 0-2-1 
3000-1206 การสนทนาภาษาอังกฤษ 1 3-0-3 
3000-1207 การสนทนาภาษาอังกฤษ 2 3-0-3 
3000-1208 ภาษาอังกฤษธุรกิจในงานอาชีพ 3-0-3 
3000-1210 ภาษาอังกฤษเพื่ออุตสาหกรรมธุรกิจบริการ 3-0-3 
3000-1212 ภาษาอังกฤษเพื่อการโฆษณาและประชาสมัพันธ 3-0-3 
3000*1201 ถึง 3000*1299  รายวิชาในกลุมวิชาภาษาตางประเทศ *-*-* 
  ที่สถานศึกษาอาชีวศึกษาหรอืสถาบันพัฒนาเพิ่มเติม 
 

 1.2 กลุมทักษะการคิดและการแกปญหา  (ไมนอยกวา  6  หนวยกิต) 

1.2.1  กลุมวิชาวิทยาศาสตร  (ไมนอยกวา 3 หนวยกิต) 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-1305 วิทยาศาสตรเพื่องานธุรกิจและบริการ 2-2-3 
3000-1312 การจัดการทรพัยากร พลังงานและสิ่งแวดลอม 2-2-3 
3000-1313 วิทยาศาสตรและเทคโนโลยีเพื่อชีวิต 2-2-3 
3000-1314 วิทยาศาสตรเพื่อคุณภาพชีวติ 2-2-3 
3000-1315 ชีวิตกับเทคโนโลยีสมัยใหม 2-2-3 
3000-1317 การวิจยัเบื้องตน 3-0-3 
3000*1301 ถึง 3000*1399  รายวิชาในกลุมวิชาวิทยาศาสตร *-*-* 
  ที่สถานศึกษาอาชีวศึกษาหรอืสถาบันพัฒนาเพิ่มเติม 
 



หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพชัน้สูง พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

1.2.2  กลุมวิชาคณิตศาสตร  (ไมนอยกวา 3 หนวยกิต) 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-1401 คณิตศาสตรเพือ่พัฒนาทักษะการคิด 3-0-3  
3000-1403 คณิตศาสตรธุรกิจ 3-0-3  
3000-1404 คณิตศาสตรและสถิติเพื่องานอาชีพ 3-0-3  
3000-1406 แคลคูลัสพื้นฐาน 3-0-3 
3000-1408 สถิติและการวางแผนการทดลอง 3-0-3 
3000-1409 การคิดและการตัดสินใจ 3-0-3 
3000*1401 ถึง 3000*1499  รายวิชาในกลุมวิชาคณิตศาสตร *-*-* 
  ที่สถานศึกษาอาชีวศึกษาหรอืสถาบันพัฒนาเพิ่มเติม 

 

1.3 กลุมทักษะทางสังคมและการดํารงชีวิต  (ไมนอยกวา  6  หนวยกิต) 

1.3.1  กลุมวิชาสังคมศาสตร  (ไมนอยกวา 3 หนวยกิต) 
รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 

3000–1501 ชีวิตกับสังคมไทย 3-0-3 
3000–1502 เศรษฐกิจพอเพียง 3-0-3 
3000–1503 มนุษยสัมพนัธกับปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 3-0-3 
3000-1504 ภูมิฐานถิ่นไทย 3-0-3 
3000-1505 การเมืองการปกครองของไทย 3-0-3 
3000*1501 ถึง 3000*1599  รายวิชาในกลุมวิชาสังคมศาสตร *-*-* 
  ที่สถานศึกษาอาชีวศึกษาหรอืสถาบันพัฒนาเพิ่มเติม 

 

1.3.2  กลุมวิชามนุษยศาสตร  (ไมนอยกวา 3 หนวยกิต) 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-1601 การพัฒนาทักษะชวีิตเพื่อสุขภาพและสังคม 3-0-3  
3000-1602 การบริหารจัดการสุขภาพเพือ่ภาวะผูนํา  3-0-3 
3000-1603 พฤติกรรมนันทนาการกับการพัฒนาตน 3-0-3  
3000-1604 เทคนิคการพฒันาสุขภาพในการทํางาน  2-0-2 
3000-1605 สุขภาพชุมชน 2-0-2 
3000-1606 การคิดอยางเปนระบบ 2-0-2 
3000-1607 สารสนเทศเพื่อการเรียนรู 0-2-1 
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รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-1608 พลศึกษาเพื่องานอาชีพ 0-2-1 
3000-1609 ลีลาศเพื่อการสมาคม 0-2-1 
3000-1610 คุณภาพชวีิตเพื่อการทํางาน 1-0-1 
3000*1601 ถึง 3000*1699  รายวิชาในกลุมวิชามนุษยศาสตร *-*-* 
  ที่สถานศึกษาอาชีวศึกษาหรอืสถาบันพัฒนาเพิ่มเติม 
 

2. หมวดวิชาทักษะวิชาชีพ ไมนอยกวา  56  หนวยกิต 

 2.1 กลุมทักษะวิชาชีพพืน้ฐาน  (15  หนวยกิต) 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3001-1001 การบริหารงานคุณภาพในองคการ 3-0-3 
3001-2001 เทคโนโลยีสารสนเทศเพื่อการจัดการอาชพี 2-2-3 
3200-1001 หลักเศรษฐศาสตร 3-0-3 
3200-1002 หลักการจัดการ 2-2-3 
3200-1003 หลักการตลาด 3-0-3 

 2.2 กลุมทักษะวิชาชีพเฉพาะ   (21 หนวยกิต) 
รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 

3202-2001 การจัดการขาย 3-0-3 
3202-2002 พฤติกรรมผูบริโภค 3-0-3 
3202-2003 นโยบายผลิตภณัฑและราคา 3-0-3 
3202-2004 การสื่อสารการตลาด 3-0-3 
3202-2005 การวิจยัการตลาด 2-2-3 
3202-2006 กลยุทธการตลาด 3-0-3 
3202-2007 การจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน 3-0-3 

 

2.3 กลุมทักษะวิชาชีพเลือก  (ไมนอยกวา 12 หนวยกิต) 
 

 ใหเลือกเรยีนรายวิชาในกลุมทักษะวิชาชีพเลือกตามที่กําหนดในกรณีทีต่องการใหผูเรียนไดสาขา
งานนั้น หรือเลือกเรียนจากสาขางานอื่นๆ รวมกันจนครบหนวยกิตทีก่าํหนด 
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 2.3.1 สาขางานการตลาด 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3202-2101 การบริหารธุรกิจขนาดยอม 2-2-3 
3202-2102 การตลาดบริการ 3-0-3 
3202-2103 การตลาดอิเล็กทรอนิกส 2-2-3 
3202-2104 สัมมนาการตลาด 2-2-3 
3202-2105 การนําเขาและการสงออก 3-0-3 
3202-2106 การสรางตราสินคา 3-0-3 
3202-2107 การตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม 3-0-3 
3202*2101 ถึง 3202*2199   รายวิชาตามความชํานาญเฉพาะดานของสถานประกอบการ *-*-* 
  หรือตามยุทธศาสตรของภูมิภาค 
รายวิชาทวภิาคี 
รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 

3202-5101 งานการขายสนิคาและบริการ *-*-* 
3202-5102 งานบริการลูกคา *-*-* 
3202-5103 งานการจัดการงานการตลาด *-*-* 
3202-5104 งานสงเสริมการตลาด *-*-* 
 

2.3.2 สาขางานธุรกิจการบริการยานยนต 
รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 

3202-2201 การขับรถยนต 1-3-2 
3202-2202 การดําเนนิงานในศนูยบริการยานยนต 1-3-2 
3202-2203 งานบริการพนกังานรับรถ 1-3-2 
3202-2204 งานตรวจวิเคราะหยานยนตเบื้องตน 1-3-2 
3202-2205 เทคโนโลยียานยนตสมยัใหม 1-3-2 
3202-2206 การบริหารคลังเก็บชิ้นสวนรถยนต 1-3-2 
3202-2207 การพัฒนาบุคลิกภาพและการเปนผูนํา 1-2-2 
3202-2208 ศิลปะการตอนรับและบริการ 1-2-2 
3202*2201 ถึง 3202*2299 รายวิชาตามความชํานาญเฉพาะดานของสถานประกอบการ *-*-* 
  หรือตามยุทธศาสตรของภูมภิาค 
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รายวิชาทวภิาคี 
รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 

3202-5101 งานธุรกิจการบริการยานยนต 1 *-*-* 
3202-5102 งานธุรกิจการบริการยานยนต 2 *-*-* 
3202-5103 งานธุรกิจการบริการยานยนต 3 *-*-* 
3202-5104 งานธุรกิจการบริการยานยนต 4 *-*-* 
 
สําหรับรายวิชาในการศึกษาระบบทวิภาคีไมนอยกวา  12  หนวยกิตนั้น ใหสถานศึกษารวมวิเคราะห

ลักษณะงานของสถานประกอบการ  รัฐวิสาหกิจ  หรือหนวยงานของรัฐ เพื่อนํามากําหนดจุดประสงค
รายวิชา สมรรถนะรายวิชาและคําอธิบายรายวิชาที่สอดคลองกันระหวางสมรรถนะวิชาชีพสาขางานกับ
ลักษณะการปฏิบัติงานจริงในสถานประกอบการ รวมทั้งจํานวนหนวยกิตและเวลาที่ใชในการฝกอาชีพ     
ในแตละรายวิชาเพื่อนําไปจัดทําแผนการฝกอาชีพ การวัดและการประเมินผลการปฏิบัติงานใหสอดคลองกับ 
สมรรถนะรายวิชา ทั้งนี้ โดยใหใชเวลาฝกในสถานประกอบการไมนอยกวา 54 ช่ัวโมง มีคาเทากับ 1 หนวยกิต 
  

 2.4  ฝกประสบการณทักษะวิชาชพี  (4  หนวยกิต) 

ใหเลือกเรยีนรายวิชา 3202-8001  หรือรายวิชา 3202-8002  และ 3202-8003 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3202-8001 ฝกงาน *-*-4  
3202-8002 ฝกงาน 1 *-*-2 
3202-8003 ฝกงาน 2 *-*-2 
 

 2.5  โครงการพัฒนาทักษะวชิาชพี (4 หนวยกิต) 

ใหเลือกเรยีนรายวิชา 3202-8501  หรือรายวิชา 3202-8502  และ 3202-8503 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3202-8501 โครงการ *-*-4 
3202-8502 โครงการ 1 *-*-2 
3202-8503 โครงการ 2 *-*-2 
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3.  หมวดวิชาเลือกเสรี  ไมนอยกวา 6 หนวยกิต 
 

   ใหเลือกเรียนตามความถนัดและความสนใจจากรายวิชาที่เสนอแนะ  หรือเลือกเรียนจากรายวิชาใน
หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง พุทธศักราช 2557 ทุกประเภทวิชา สาขาวิชาและหมวดวิชา  โดยตอง
ไมเปนรายวิชาที่เคยศึกษามาแลว และตองไมเปนรายวิชาที่กําหนดใหศึกษาโดยไมนับหนวยกิตรวม          
ในเกณฑการสําเร็จการศึกษา 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3200-9001 กฎหมายธุรกจิ 3-0-3 
3202-9001 การโฆษณาและการสงเสริมการขาย 2-2-3 
3202-9002 การตลาดสินคาอุตสาหกรรม 3-0-3 
3202-9003 การตลาดสินคาเกษตรกรรม 3-0-3 
3202-9004 การตลาดสินคาแฟชั่นและสิ่งทอ 3-0-3 
3202-9005 เทคนิคการนําเสนอ 2-2-3 
3202-9006 การบริหารการจัดซื้อ 3-0-3 
3202-9007 การตลาดทางตรง 3-0-3 
3202-9008 การบริหารธุรกิจขายตรง 2-2-3 
3202-9009 การบริหารการคาปลีกและการคาสง 3-0-3 
3202-9010 การตลาดออนไลน 3-0-3 
3202-9011 เทคนิคการตกแตงรานคา 2-2-3 
3000-9201 ภาษาและวัฒนธรรมจีน  2-0-2 
3000-9202 การสนทนาภาษาจีนสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9203 ภาษาและวัฒนธรรมญี่ปุน 2-0-2 
3000-9204 การสนทนาภาษาญี่ปุนสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9205 ภาษาและวัฒนธรรมเกาหลี 2-0-2 
3000-9206 การสนทนาภาษาเกาหลีสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9207 ภาษาและวัฒนธรรมเวียดนาม 2-0-2 
3000-9208 การสนทนาภาษาเวยีดนามสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9209 ภาษาและวัฒนธรรมอินโดนีเซีย 2-0-2 
3000-9210 การสนทนาภาษาอินโดนีเซยีสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9211 ภาษาและวัฒนธรรมมาเลเซีย 2-0-2 
3000-9212 การสนทนาภาษามลายูสําหรับการทํางาน 2-0-2 
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รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-9213 ภาษาและวัฒนธรรมพมา 2-0-2 
3000-9214 การสนทนาภาษาพมาสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9215 ภาษาและวัฒนธรรมเขมร 2-0-2 
3000-9216 การสนทนาภาษาเขมรสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9217 ภาษาและวัฒนธรรมลาว 2-0-2 
3000-9218 การสนทนาภาษาลาวสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9219 ภาษาและวัฒนธรรมฟลิปปนส 2-0-2 
3000-9220 การสนทนาภาษาฟลิปโนสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9221 ภาษาและวัฒนธรรมรัสเซีย 2-0-2 
3000-9222 การสนทนาภาษารัสเซียสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9223 ภาษาและวัฒนธรรมเยอรมัน 2-0-2 
3000-9224 การสนทนาภาษาเยอรมันสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9225 ภาษาและวัฒนธรรมฝรั่งเศส 2-0-2 
3000-9226 การสนทนาฝรั่งเศสสําหรับการทํางาน 2-0-2 

4.  กิจกรรมเสริมหลักสูตร (2 ชั่วโมงตอสัปดาห) 
 

 รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-2001 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 1 0-2-0 
3000-2002 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 2   0-2-0 
3000-2003 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 3 0-2-0 
3000-2004 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 4 0-2-0 
3000*2001 ถึง 3000*2004 กิจกรรมที่สถานศึกษาหรือสถานประกอบการจัด 0-2-0 
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คําอธิบายรายวิชา 
วิชาปรับพื้นฐานวิชาชีพ 

 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง พุทธศักราช 2557 
ประเภทวชิาบริหารธุรกิจ 
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คําอธิบายรายวิชา 
วิชาปรับพื้นฐานวิชาชีพ 

 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3200-0001 หลักการบัญชีเบื้องตน 1 2-2-3 
3200-0002 หลักการขาย 3-0-3 
3200-0003 การเปนผูประกอบการ 3-0-3 
3200-0006 การพัฒนาบุคลิกภาพนกัการตลาด 3-0-3 
3200-0007 การคาปลีกและการคาสง 3-0-3 
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3200-0001 หลักการบัญชีเบื้องตน 1 2-2 -3 
 (Principles of Accounting 1) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. เขาใจเกี่ยวกับหลักการ วิธีการ และขั้นตอนการจัดทําบญัชีของกิจการเจาของคนเดยีว  
ประเภทธุรกิจบริการ 

2. มีทักษะในการปฏิบัติงานบัญชีของกิจการเจาของคนเดยีว ประเภทธุรกจิบริการ  
3. มีคุณลักษณะนิสัยที่พึงประสงค และมีเจตคติที่ดี ในการประกอบอาชพี 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและวิธีการบัญชีสําหรับกิจการเจาของคนเดียวประเภทธุรกิจบริการ 
2. ปฏิบัติงานบัญชีสําหรับกจิการเจาของคนเดยีวประเภทธุรกิจบรกิารตามหลักการบญัชทีี่รับรองทัว่ไป 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับ ความรูเบื้องตนทางการบัญชี แมบทการบัญชี  สมการบัญชี  การวิเคราะห

รายการคา การบันทึกบัญชีในสมุดบันทึกรายการขั้นตน  ผานรายการไปบัญชีแยกประเภท  การจัดทํา 
งบทดลอง กระดาษทําการ รายการปรับปรุง การปดบัญชี และการจัดทํางบการเงินของกิจการเจาของคนเดียว 
ประเภทธุรกิจบริการ 
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3200-0002 หลักการขาย 3-0-3 
 (Principle of Selling) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. เขาใจเกี่ยวกับหลักการขายและความรูพื้นฐานงานขาย    
2. มีทักษะเกี่ยวกับการวางแผนกระบวนการขาย  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในอาชีพขาย 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการขายและความรูพื้นฐานงานขาย     
2. วางแผนการขายตามกระบวนการ  
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในอาชีพขาย 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการขาย คุณสมบัติและจรรยาบรรณของนักขาย กระบวนการขาย   การแสวงหา
ลูกคา การเตรียมตัวกอนการเขาพบ  การเขาพบ การเสนอขายและการสาธิต การตอบขอโตแยง การปด 
การขาย การติดตามและประเมินผลการขาย  การบริการกอนและหลังการขาย โอกาสความกาวหนาของนัก
ขาย และเทคโนโลยีที่เกี่ยวของกับงานขาย 
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3200–0003 การเปนผูประกอบการ 3-0-3 
 (Entrepreneurship) 

จุดประสงครายวิชา  เพ่ือให 
1. เขาใจเกี่ยวกับ การวางแผนเปาหมายชวีิต การเปนผูประกอบการ การจัดการทางการเงิน  

รูปแบบธุรกิจ  กฎหมาย และภาษีที่เกี่ยวของ 
2. มีทักษะในการจัดทําแผนธุรกิจอยางงาย โดยประยุกตใชหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 
3. มีเจตคติที่ดีตอการเปนผูประกอบการ และมีกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ  

รอบคอบ ขยัน ประหยดัและอดทน  

สมรรถนะรายวิชา   
1. แสดงความรูเกี่ยวกับการวางแผนเปาหมายชีวิต การเปนผูประกอบการ การจัดการทางการเงิน  

รูปแบบธุรกิจ แผนธุรกิจ จรรยาบรรณนักธุรกิจ กฎหมาย และภาษีทีเ่กีย่วของ 
2. จัดทําแผนธุรกจิอยางงายตามรูปแบบธุรกิจ 
3. ประยุกตใชหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงในการวางแผน และดําเนินงาน 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาเกี่ยวกับการวางแผนเปาหมายชวีิต คณุลักษณะและทักษะทีจ่ําเปนสําหรับการเปนผูประกอบการ

การหาเงิน การออมเงิน และการลงทุน การจัดตั้งธุรกิจรูปแบบตางๆ การจัดทําแผนธุรกิจ จรรยาบรรณของ 
นักธุรกิจ กฎหมาย และภาษทีี่เกี่ยวกับการเปนผูประกอบการ และการประยุกตใชปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพยีง
ในการเปนผูประกอบการ 
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3200-0006 การพัฒนาบุคลิกภาพนักการตลาด 3-0-3 
 (Marketer Personality Development) 
 
จุดประสงครายวิชา   เพื่อให 

1. เขาใจเกี่ยวกับหลักการและการพัฒนาบุคลิกภาพนักการตลาด 
2. มีทักษะการพฒันาบุคลิกภาพนักการตลาด 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดีตอการพัฒนาบุคลิกภาพนักการตลาด 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการพัฒนาบุคลิกภาพนักการตลาด  
2. พัฒนาบุคลิกภาพนักการตลาดตามหลักการ และกระบวนการ 
3. แสดงเจตคตแิละกิจนิสัยที่ดตีอการพัฒนาบคุลิกภาพนกัการตลาด 
 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการพัฒนาบุคลิกภาพนักการตลาด จิตวิทยาและทฤษฎีบุคลิกภาพ  
คุณสมบัติของนักการตลาด กระบวนการพัฒนาบุคลิกภาพ  ศิลปะการสื่อสาร  มารยาททางสังคม  และการ
สรางความประทับใจตอลูกคา 
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3200-0007 การคาปลีกและการคาสง 3-0-3 
 (Retailing and Wholesaling) 
 
จุดประสงครายวิชา   เพื่อให 

1. เขาใจเกี่ยวกับหลักการดําเนนิงานการคาปลีกและการคาสง 
2. มีทักษะการดําเนินงานการคาปลีกและการคาสง 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดีตอการปฏิบัติงานการคาและการคาสง 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการดําเนินงานการคาปลีกและการคาสง 
2. ดําเนินงานการคาปลีกและการคาสงตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคตแิละกจินิสัยที่ดตีอการปฏิบัติงานการคาปลีกและการคาสง 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการคาปลีกและการคาสง  ประเภทของการคาปลีกและการคาสง  โครงสรางของ
หนวยงานธุรกิจการคาปลีกและการคาสง  การเลือกทําเลที่ตั้ง  การจัดซื้อสินคา การควบคุมสินคาคงคลัง  
การกําหนดราคาขายปลีกและราคาขายสง  การใหบริการลูกคา  กฎหมายและองคกรที่เกี่ยวของกับการคา
ปลีกและการคาสง  แนวโนมการคาปลีกและการคาสง เทคโนโลยีและสารสนเทศที่เกี่ยวของกับการคาปลีก
และการคาสง 
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คําอธิบายรายวิชา 
หมวดวิชาทักษะวิชาชีพ 

 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง พุทธศักราช 2557 
ประเภทวชิาบริหารธุรกิจ 

สาขาวิชาการตลาด 
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คําอธิบายรายวิชา 
หมวดวิชาทักษะวชิาชีพ กลุมทักษะวิชาชีพพื้นฐาน 

 

• กลุมทักษะวชิาชีพพื้นฐาน หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง พุทธศักราช 2557 
 

กลุมบริหารและจัดการวิชาชพี 
3001–1001 การบริหารงานคุณภาพในองคการ     3-0-3 
กลุมเทคโนโลยีสารสนเทศ 
3001–2001 เทคโนโลยีสารสนเทศเพื่อการจัดการอาชพี    2-2-3 
 

• กลุมทักษะวิชาชีพพืน้ฐาน  ประเภทวิชา บริหารธุรกิจ  
3200-1001 หลักเศรษฐศาสตร       3-0-3 
3200-1002 หลักการจัดการ       2-2-3 
3200-1003 หลักการตลาด       3-0-3 
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• กลุมทักษะวิชาชีพพื้นฐาน หลักสตูรประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง พุทธศักราช 2557 
 

กลุมบริหารและจัดการวิชาชีพ 
 

3001-1001 การบริหารงานคุณภาพในองคการ 3-0-3 
(Quality Administration in Organization) 

จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 
1. เขาใจเกี่ยวกับการจัดการองคการ หลักการบริหารงานคุณภาพและเพิ่มผลผลิต หลักการเพิ่ม 

ประสิทธิภาพการทํางาน และการประยุกตใชในการจัดการงานอาชีพ 
2. สามารถวางแผนการจัดการงานอาชีพ โดยประยุกตใชหลักการจัดการองคการ การเพิ่ม 

ประสิทธิภาพขององคการ และกิจกรรมการบริหารงานคุณภาพและเพิ่มผลผลิต  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการจัดการงานอาชีพดวยความรับผิดชอบ รอบคอบ มีวินัย ขยัน 

ประหยัดอดทนและสามารถทํางานรวมกัน 

สมรรถนะรายวิชา  
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการจัดการองคการ  การบริหารงานคุณภาพและเพิ่มผลผลิต  

การจัดการความเสี่ยง การจัดการความขัดแยง  การเพิ่มประสิทธิภาพการทํางาน 
2. วางแผนการจัดการองคการ และเพิ่มประสิทธิภาพขององคการตามหลักการ 
3. กําหนดแนวทางจัดการความเสี่ยง และความขัดแยงในงานอาชีพตามสถานการณ 
4. เลือกกลยุทธเพื่อเพิ่มประสิทธิภาพการทํางานตามหลักการบริหารงานคุณภาพและเพิ่มผลผลิต 
5. ประยุกตใชกิจกรรมระบบคุณภาพและเพิ่มผลผลิตในการจัดการงานอาชีพ 

คําอธิบายรายวชิา 
ศึกษาเกี่ยวกับ การจัดองคการ การเพิ่มประสิทธิภาพขององคการ การบริหารงานคุณภาพและ            

เพิ่มผลผลิตการจัดการความเสี่ยง การจัดการความขัดแยงในองคการ กลยุทธการเพิ่มประสิทธิภาพการ
ทํางานการนํากิจกรรมระบบคุณภาพและเพิ่มผลผลิตมาประยุกตใชในการจัดการงานอาชีพ 
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กลุมเทคโนโลยีสารสนเทศ 
 

3001-2001 เทคโนโลยีสารสนเทศเพื่อการจัดการอาชีพ 2-2-3 
 (Information Technology for Works) 

จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 
1. เขาใจเกี่ยวกับคอมพิวเตอรและอุปกรณโทรคมนาคม  ระบบเครือขายคอมพิวเตอรและ 

สารสนเทศการสืบคนและสื่อสารขอมูลสารสนเทศในงานอาชีพ 
2. สามารถสืบคน จัดเก็บ คนคืน สงผาน จัดดําเนินการขอมูลสารสนเทศ  นําเสนอและสื่อสาร 

ขอมูลสารสนเทศในงานอาชีพโดยใชคอมพิวเตอรและอุปกรณโทรคมนาคม  และโปรแกรมสําเร็จรูปที่
เกี่ยวของ 

3. มีคุณธรรม จริยธรรมและความรับผิดชอบในการใชเทคโนโลยีสารสนเทศเพื่อการจัด 
การอาชีพ 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสืบคน จัดดําเนินการและสื่อสารขอมูล 

สารสนเทศในงานอาชีพ โดยใชคอมพิวเตอร อุปกรณโทรคมนาคม ระบบเครือขายคอมพิวเตอรและ
สารสนเทศ  และโปรแกรมสําเร็จรูปที่เกี่ยวของ 

2. ใชคอมพิวเตอรและอุปกรณโทรคมนาคมในการสืบคนและสื่อสารขอมูลสารสนเทศผาน 
ระบบเครือขายคอมพิวเตอรและสารสนเทศ 

3. จัดเกบ็ คนคืน สงผานและจัดดําเนินการขอมูลสารสนเทศตามลักษณะงานอาชีพ 
4. นําเสนอและสื่อสารขอมูลสารสนเทศในงานอาชีพโดยประยุกตใชโปรแกรมสําเร็จรูป 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับคอมพิวเตอรและอุปกรณโทรคมนาคม  ระบบเครือขายคอมพิวเตอรและ

สารสนเทศ  การสืบคนขอมูลสารสนเทศ  การจัดเก็บ คนคืน สงผานและจัดดําเนินการขอมูลสารสนเทศ  
การประยุกตใชโปรแกรมสําเร็จรูปในการนําเสนอและสื่อสารขอมูลสารสนเทศตามลักษณะงานอาชีพ 
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• กลุมทักษะวชิาชีพพื้นฐาน  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 
 

3200–1001 หลักเศรษฐศาสตร 3-0-3 
 (Principles of Economics) 

จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 
1. เขาใจเกี่ยวกับหลักเศรษฐศาสตร 
2. สามารถนําแนวทางคิดทางเศรษฐศาสตรเพื่อแกปญหาในชีวิตประจําวันตามหลักปรัชญาของ 

เศรษฐกิจพอเพียง 
3. เห็นคุณคาและความสําคัญของหลักเศรษฐศาสตร 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูความเขาใจเกี่ยวกับเศรษฐศาสตรที่สําคัญตอการดําเนินธุรกิจ 
2. ประยุกตหลักเศรษฐศาสตรไปใชในงานอาชีพและชีวิตประจําวัน 
3. ปฏิบัติงานดวยความมีคุณธรรม จริยธรรม คานิยม และคุณลักษณะอันพึงประสงค ตามหลัก 

ปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาเกี่ยวกับความรูทั่วไปทางเศรษฐศาสตร อุปสงค อุปทาน และการเปลี่ยนแปลงอุปสงค อุปทาน 

และภาวะดุลยภาพของตลาด ความยืดหยุนของอุปสงคและอุปทาน ทฤษฎีพฤติกรรมผูบริโภค ทฤษฎี 
การผลิต ตนทุน รายรับและกําไรจากการผลิต การกําหนดราคาสินคาในตลาดประเภทตาง ๆ รายได
ประชาชาติ องคประกอบและการกําหนดรายไดประชาชาติ การเงินและการธนาคาร การคลังรัฐบาล การคา
ระหวางประเทศ เงินเฟอ เงินฝด และการแกปญหาเศรษฐกิจมหภาค วัฎจักรเศรษฐกิจ การพัฒนาเศรษฐกิจ
และการบูรณาการหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 
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3200–1002 หลักการจัดการ 2-2-3 
 (Principles of Management) 

จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 
1. เขาใจเกี่ยวกับหนาที่การจัดการ หลักการจัดการสมัยใหม การเปลี่ยนแปลงพัฒนาองคการ 

เทคโนโลยีสารสนเทศเพื่อการจัดการ และจริยธรรมในการจัดการ  
2. มีทักษะในการจัดการมาประยุกตใชในงานอาชีพสาขาตางๆ  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการปฏิบัติงานภายใตหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 

สมรรถนะรายวิชา   
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหนาที่การจัดการ หลักการจัดการสมัยใหม การเปลี่ยนแปลงพัฒนา 

องคการ เทคโนโลยีสารสนเทศเพื่อการจัดการ และจริยธรรมในการจัดการ 
2. จัดการงานอาชีพตามหลักการ กระบวนการ และจริยธรรม 
3. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศเพื่อการจัดการ 
4. เห็นคุณคาของการจัดการในงานอาชีพตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหนาที่การจัดการ  หลักการจัดการสมัยใหม  การเปลี่ยนแปลงพัฒนา

องคการ  การนําเทคโนโลยสีารสนเทศมาใชในการจัดการ จริยธรรมในการจัดการ กรณีศึกษาการจดัการ การ
ประยุกตหลักการจัดการในงานอาชีพตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 
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3200-1003 หลักการตลาด 3-0-3 
 (Principle of Marketing) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. เขาใจเกี่ยวกับความรูพื้นฐานการตลาด  
2. มีทักษะในการกําหนดสวนประสมการตลาด  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการดําเนินงานการตลาด 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับพื้นฐานการตลาด 
2. วิเคราะหสภาพแวดลอมทางการตลาดและพฤติกรรมผูบริโภคตามสถานการณ 
3. กําหนดสวนประสมการตลาดตามหลักการ 
4. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการดําเนินงานการตลาด  

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับความรูพื้นฐานการตลาด แนวความคิดทางการตลาด หนาที่ทางการตลาด 
การวิเคราะหสภาพแวดลอมทางการตลาด พฤติกรรมผูบริโภคและกระบวนการตัดสินใจซื้อ  การแบง 
สวนตลาด ตลาดเปาหมาย ผลิตภัณฑและการกําหนดตําแหนงผลิตภัณฑ การกําหนดราคา การจัดจําหนาย 
และการสงเสริมการตลาด เทคโนโลยีทางการตลาด และจรรยาบรรณนักการตลาด 
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คําอธิบายรายวิชา 
หมวดวิชาทักษะวชิาชีพ  กลุมทักษะวิชาชีพเฉพาะ 

 
3202-2001 การจัดการขาย       3-0-3 
3202-2002  พฤติกรรมผูบริโภค      3-0-3 
3202-2003 นโยบายผลิตภณัฑและราคา     3-0-3 
3202-2004 การสื่อสารการตลาด      3-0-3 
3202-2005 การวิจยัการตลาด       2-2-3 
3202-2006 กลยุทธการตลาด       3-0-3 
3202-2007 การจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน   3-0-3 
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3202-2001 การจัดการขาย 3-0-3 
 (Sales Management) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจหลักการและกระบวนการจัดการขาย 
2. มีทักษะการจัดการขาย  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการจัดการขาย 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการจัดการขาย 
2. จัดการขายตามกระบวนการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการจัดการขายตามจริยธรรมการขาย 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการจัดการขาย การจัดรูปแบบองคกรขาย การกําหนดหนาที่ความรับผิดชอบของ
ผูบริหารงานขาย เทคนิคการบริหารงานขาย การจัดการงานขาย อาณาเขตขาย โควตาขาย การพยากรณ
ยอดขาย การปฏิบัติงานของนักขาย การควบคุมและประเมินผล การสรางความสัมพันธที่ดีกับลูกคา และ
จริยธรรมการขาย 
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3202-2002 พฤติกรรมผูบริโภค 3-0-3 
 (Consumer Behavior) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการศึกษาพฤติกรรมผูบริโภค  
2. มีทักษะการวิเคราะหพฤติกรรมผูบริโภค  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการศึกษาพฤติกรรมผูบริโภค 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการศึกษาพฤติกรรมผูบริโภค 
2. วิเคราะหพฤติกรรมผูบริโภคตามหลักการและสถานการณ  
3. กําหนดกลยุทธการตลาดตามพฤติกรรมผูบริโภค   
4. แสดงเจตคติและกิจนสัิยที่ดีตอการศึกษาพฤติกรรมผูบริโภค 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการและทฤษฎีพฤติกรรมผูบริโภค  การวิ เคราะหพฤติกรรมผูบริโภค  
กระบวนการตัดสินใจซื้อ ปจจัยที่มีอิทธิพลตอกระบวนการตัดสินใจซื้อ และพฤติกรรมผูบริโภคกับกลยุทธ
สวนประสมการตลาด   
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3202-2003 นโยบายผลิตภณัฑและราคา 3-0-3 
 (Product and Price Policy) 
 วิชาบังคับกอน :  หลักการตลาด 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับนโยบายผลิตภัณฑและราคา 
2. มีทักษะการพัฒนาผลิตภัณฑใหม 
3. มีทักษะการกําหนดราคาผลิตภัณฑ 
4. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการกําหนดนโยบายผลิตภัณฑและราคา 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการกําหนดนโยบายผลิตภัณฑและราคา 
2. พัฒนาผลิตภัณฑใหมตามหลักการและสถานการณ 
3. กําหนดราคาผลิตภัณฑตามหลักการและสถานการณ 
4. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการกําหนดนโยบายผลิตภัณฑและราคา 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการกําหนดนโยบายผลิตภัณฑและราคาการตัดสินใจเกี่ยวกับสวนประสม
ผลิตภัณฑ วงจรชีวิตผลิตภัณฑ การพัฒนาผลิตภัณฑใหม การบรรจุภัณฑ ตราสินคา นโยบายและกลยุทธ
ราคาการกําหนดราคา  จริยธรรมดานผลิตภัณฑและราคา 
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3202-2004 การสื่อสารการตลาด 3-0-3 
 (Marketing Communication) 
 วิชาบังคับกอน :  หลักการตลาด 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสื่อสารการตลาด 
2. มีทักษะการวางแผนสื่อสารการตลาด  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการสื่อสารการตลาด 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสื่อสารการตลาด   
2. วางแผนสื่อสารการตลาดตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการสื่อสารการตลาด 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการสื่อสารการตลาด กระบวนการสื่อสารการตลาด  การวิเคราะหสถานการณ
การตลาด การวางแผนและการกําหนดกลยุทธการสื่อสารการตลาด ปจจัยที่มีผลตอการสื่อสารการตลาด 
งบประมาณการสื่อสารการตลาดเครื่องมือส่ือสารการตลาด การวัดผลและประเมินผลการสื่อสารการตลาด  
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3202-2005 การวิจัยการตลาด 2-2-3 
 (Marketing  Research) 
 วิชาบังคับกอน :  1. หลักการตลาด 
            2. พฤติกรรมผูบริโภค 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการวิจัยการตลาด 
2. มีทักษะการออกแบบวิธีการวิจัยการตลาด 
3. มีทักษะการวิจัยการตลาด 
4. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการวิจัยการตลาด 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการวิจัยการตลาด 
2. ออกแบบวิธีการวิจัยการตลาดตามหลักการ 
3. วิจัยการตลาดตามหลักการและกระบวนการ 
4. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการปฏิบัติการวิจัยการตลาด 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการวิจัยการตลาด การออกแบบการวิจัย วิธีการวิจัย การสรางเครื่องมือ
เก็บขอมูล การสุมตัวอยาง วิธีการเก็บขอมูล การวิเคราะหขอมูล การใชสถิติและโปรแกรมสําเร็จรูปในการ
ประมวลผล  การสรุปผล และการรายงานผลการวิจัยการตลาด 
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3202-2006 กลยุทธการตลาด 3-0-3 
 (Marketing Strategy) 

 วิชาบังคับกอน :  หลักการตลาด 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการกลยุทธการตลาด 
2. มีทักษะการวางแผนและกําหนดกลยุทธการตลาด 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการกําหนดกลยุทธการตลาด 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการกลยุทธการตลาด 
2. วางแผนและกําหนดกลยุทธการตลาดตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการวางแผนและกําหนดกลยุทธการตลาด 

 
คําอธบิายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดสมัยใหม การวางแผนการตลาดการแบงสวนตลาด ตลาดเปาหมาย        
กลยุทธผลิตภัณฑและการกําหนดตําแหนงผลิตภัณฑ  ราคา  ชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน  
การสื่อสารการตลาดแบบบูรณาการ  การปฏิบัติการและการควบคุมการตลาด การพัฒนาความสัมพันธกับ
ลูกคา จรรยาบรรณทางการตลาดและความรับผิดชอบตอสังคม 
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3202-2007 การจัดการชองทางการจัดจาํหนายและหวงโซอุปทาน 3-0-3 
 (Distribution Channel and Supply Chain Management) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน 
2. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับเทคโนโลยีที่สนับสนุนการจัดการชองทางการจัดจําหนาย 

และหวงโซอุปทาน   
3. มีทักษะการกําหนดชองทางการจัดจําหนายและจัดการหวงโซอุปทาน   
4. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับเทคโนโลยีที่สนับสนุนการจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน 
3. เลือกชองทางการจัดจําหนายและจัดการหวงโซอุปทานตามหลักการและสถานการณ 
4. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน ชองทางการจัดจําหนาย
ระบบการขนสง การจัดการคลังสินคา การจัดการตนทุน เทคโนโลยีที่สนับสนุนชองทางการจัดจําหนายและ
หวงโซอุปทาน พันธมิตรธุรกิจกับหวงโซอุปทาน 
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คําอธิบายรายวิชา 
หมวดวิชาทักษะวชิาชีพ  กลุมทักษะวิชาชีพเลอืก 

สาขางานการตลาด 
 

3202-2101 การบริหารธุรกิจขนาดยอม 2-2-3 
3202-2102 การตลาดบริการ 3-0-3 
3202-2103 การตลาดอิเล็กทรอนิกส 2-2-3 
3202-2104 สัมมนาการตลาด 2-2-3 
3202-2105 การนําเขาและการสงออก 3-0-3 
3202-2106 การสรางตราสินคา 3-0-3 
3202-2107 การตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม 3-0-3 
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3202-2101 การบริหารธุรกิจขนาดยอม 2-2-3 
 (Small and Medium Enterprises Management) 

 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการบริหารธุรกิจขนาดยอม 
2. มีทักษะการเขียนแผนธุรกิจและปฏิบัติงานธุรกิจขนาดยอม 
3. มีความตระหนักถึงความสําคัญของการเปนผูประกอบการธุรกิจขนาดยอม  
4. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการบริหารธุรกิจขนาดยอม 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการบริหารธุรกิจขนาดยอม 
2. เขียนแผนธุรกิจขนาดยอมตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการบริหารธุรกิจขนาดยอม 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการบริหารธุรกิจขนาดยอม การประกอบธุรกิจขนาดยอม แหลงขอมูล
ธุรกิจขนาดยอม การจัดการการตลาด การจัดการการผลิต การจัดการทรัพยากรมนุษย การจัดการการเงินและ
การบัญชีปญหาและอุปสรรคในการประกอบธุรกิจ หนวยงานและกฎหมายที่เกี่ยวของกับธุรกิจขนาดยอม 
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3202-2102 การตลาดบริการ 3-0-3 
 (Services Marketing) 

 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกลยุทธตลาดบริการ 
2. มีทักษะการกําหนดกลยุทธการตลาดบริการ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการจัดการตลาดบริการ 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับการตลาดบริการ 
2. กําหนดกลยุทธการตลาดบริการตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการจัดการตลาดบริการ 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดบริการ คุณสมบัติของพนักงานบริการ สวนประสมการตลาดบริการ 
คุณภาพบริการตลาดเปาหมาย พฤติกรรมความตองการของลูกคา กระบวนการตัดสินใจซื้อ กลยุทธ
การตลาดบริการ และการสรางความสัมพันธที่ดีตอลูกคา 
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3202-2103 การตลาดอิเล็กทรอนิกส 2-2-3 
 (E-Marketing) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการตลาดอิเล็กทรอนิกส 
2. มีทักษะการทําธุรกรรมตลาดอิเล็กทรอนิกส 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการทําธุรกรรมตลาดอิเล็กทรอนิกส 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการตลาดอิเล็กทรอนิกส  
2. กําหนดกลยุทธการตลาดอิเล็กทรอนิกสตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอธุรกรรมตลาดอิเล็กทรอนิกส 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการตลาดอิเล็กทรอนิกส การวิเคราะหสภาพแวดลอมทางการตลาด 
พฤติกรรมผูบริโภค  กระบวนการธุรกรรมตลาดอิเล็กทรอนิกส การกําหนดตลาดเปาหมาย  กลยุทธการตลาด
อิเล็กทรอนิกส จริยธรรมธุรกรรมตลาดอิเล็กทรอนิกส  พระราชบัญญัติวาดวยความผิดเกี่ยวกับธุรกรรม
อิเล็กทรอนิกส 
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3202-2104 สัมมนาการตลาด 2-2-3 
 (Marketing Seminar) 
 วิชาบังคับกอน :  หลักการตลาด 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสัมมนาการตลาด 
2. มีทักษะการวางแผนและจัดกิจกรรมสัมมนาการตลาด  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการจัดกิจกรรมสัมมนาการตลาด 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสัมมนาการตลาด 
2. วางแผนและจัดกิจกรรมสัมมนาการตลาดตามหลักการและกระบวนการ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการจัดกิจกรรมสัมมนาการตลาด 

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการสัมมนาการตลาด การวิเคราะหปญหาการตลาดจากกรณีศึกษา
สถานการณจริงและแหลงเรียนรู  กระบวนการจัดสัมมนาการตลาด การวางแผน การปฏิบัติงานและ 
การควบคุมงานการตลาด  การสรุปผลการจัดสัมมนาการตลาด  
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3202-2105 การนําเขาและการสงออก 3-0-3 
 (Import and Export) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการนําเขาและการสงออก 
2. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับกระบวนการนําเขาและการสงออก  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการนําเขาและการสงออก 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการนําเขาและการสงออก   
2. กําหนดวิธีการนําเขาและการสงออกตามกระบวนการ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการนําเขาและการสงออก 

 
คําอธิบายรายวชิา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการนําเขาและการสงออก  สภาพแวดลอมทางธุรกิจที่มีผลกระทบตอธุรกิจการ
นําเขาและสงออก องคกรที่เกี่ยวของกับการนําเขาและสงออก การรวมกลุมทางเศรษฐกิจ  กระบวนการ
นําเขาและการสงออก เอกสารการนําเขาและการสงออก การชําระเงินและเงื่อนไขการสงมอบ สิทธิ
ประโยชนทางการคา การขนสง การประกันภัย  สิทธิพิเศษทางการคา ภาษี และการศุลกากร การนําเขาและ
การสงออกกับกลุมการคา 
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3202-2106 การสรางตราสินคา 3-0-3 
 (Brand Building) 

 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสรางตราสินคา 
2. มีทักษะการสรางตราสินคา 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการสรางตราสินคา 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการสรางตราสินคา 
2. สรางตราสินคาตามหลักการและสถานการณ 
3. ประยุกตใชเครื่องมือทางการตลาดในการสรางตราสินคา 
4. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการสรางตราสนิคา 

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาเกี่ยวกับหลักการสรางตราสินคา กระบวนการสรางตราสินคา  แนวคิดการสรางสรรค         
ตราสินคา  วิธีการสรางตราสินคา  ปจจัยที่มีอิทธิพลตอความสําเร็จในการสรางตราสินคา  เครื่องมือทาง
การตลาดในการสรางตราสินคา ขอบังคับและกฎหมายการสรางตราสินคา 
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3202-2107 การตลาดเพื่อสิ่งแวดลอม 3-0-3 
 (Green Marketing) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม 
2. มีทักษะการพัฒนากลยุทธตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม 

 
สมรรถนะรายวิชา : 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม  
2. พัฒนากลยุทธการตลาดเพื่อส่ิงแวดลอมตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม 

 
คําอธบิายรายวิชา 

ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม ผลกระทบและการแกปญหาการประกอบธุรกิจตอ
ส่ิงแวดลอม   กลยุทธการตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม การจัดการดานชีวอนามัยและความปลอดภัย   องคกรและ
กฎหมายที่เกี่ยวของกับสิ่งแวดลอม 
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คําอธิบายรายวิชา 
หมวดวิชาทักษะวชิาชีพ  กลุมทักษะวิชาชีพเลอืก 

สาขางานธุรกิจการบริการยานยนต 
 

3202-2201 การขับรถยนต 1-3-2 
3202-2202 การดําเนนิงานในศนูยบริการยานยนต 1-3-2 
3202-2203 งานบริการพนกังานรับรถ 1-3-2 
3202-2204 งานตรวจวิเคราะหยานยนตเบื้องตน 1-3-2 
3202-2205 เทคโนโลยียานยนตสมยัใหม 1-3-2 
3202-2206 การบริหารคลังเก็บชิ้นสวนรถยนต 1-3-2 
3202-2207 การพัฒนาบุคลิกภาพและการเปนผูนํา 1-2-2 
3202-2208 ศิลปะการตอนรับและบริการ 1-2-2 
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3202 - 2201 การขับรถยนต 1-3-2 
 (Car Driving) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรู ความเขาใจเกี่ยวกับกฎจราจร  หลักการเตรียมการกอน-หลังการขับรถยนต และ 
หลักการขับรถยนตอยางปลอดภัย 

2. มีทักษะในการเตรียมการกอนการขับรถยนตและปฏิบัติหลังการขับรถยนต 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดี  มีมารยาทในการขับรถยนตตามกฎจราจรและหลักความปลอดภัย 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับกฎจราจร  หลักการเตรียมการกอน-หลังการขับรถยนต และหลักการ 
การขับรถยนตอยางปลอดภยั 

2. ตรวจสอบสภาพรถยนตกอนการใชงานตามคูมือประจํารถ 
3. บํารุงรักษารถยนตประจําวันตามคูมือประจํารถ 
4. ขับรถยนตในสภาวะตาง ๆ อยางปลอดภัยตามกฎจราจร 

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับกฎจราจร เครื่องหมายจราจร การควบคุมบังคับรถยนต การตรวจสอบ
สภาพรถยนตกอนการใชงาน  การขับรถยนตในสภาวะตาง ๆ การออกรถ  ชะลอความเร็วรถ หยุดรถ จอดรถ
ขับรถอยางปลอดภัยตามกฎจราจร  มารยาทในการขับรถยนต  การบํารุงรักษารถยนตประจําวันและการขอมี
ใบอนุญาตขับขี่รถยนตสวนบุคคล 
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3202-2202 การดําเนินงานของศูนยบรกิารยานยนต 1-3-2 
 (Automotive Service Center Operations) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรู ความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการดําเนินงานของศูนยบริการยานยนต 
และกฎหมายธุรกิจที่เกี่ยวของ 

2. มีทักษะในการดําเนินงานตามบทบาทหนาที่ในศูนยบริการยานยนต   
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทํางานดวยความรับผิดชอบ  รอบคอบและมีระเบียบวินัย 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและการดําเนินงานของศูนยบริการยานยนตและกฎหมายธุรกิจ 
ที่เกี่ยวของ 

2. วางแผนการดําเนินงานในศูนยบริการยานยนตตามบทบาทหนาที่ความรับผิดชอบ 
3. วางแผนการสรางความพึงพอใจตอการรับบริการของลูกคา  และการสรางความภักดีของลูกคา 

ตอตัวแทนจําหนายและผลิตภัณฑ 
4. ประเมินผลการปฏิบัติงานของศูนยบริการยานยนต 
5. วางแผนพัฒนาและควบคุมคุณภาพของงานในศูนยบริการยานยนต 

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับศูนยบริการยานยนตและตัวแทนจําหนายรถยนต   บทบาทหนาที่และ       
การดําเนินงานของศูนยบริการยานยนต  รูปแบบการบริหารศูนยบริการยานยนตแตละขนาด   บทบาทและ
หนาที่ความรับผิดชอบของพนักงานแตละตําแหนง  หลักการใหบริการลูกคา   หลักการสรางความพึงพอใจ
ตอการรับบริการของลูกคา  หลักการสรางความภักดีของลูกคาตอตัวแทนจําหนายและผลิตภัณฑ                 
การประเมินผลการปฏิบัติงานของศูนยบริการยานยนต  การพัฒนาและควบคุมคุณภาพของศูนยบริการ       
ยานยนตและกฎหมายธุรกิจที่เกี่ยวของ 
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3202-2203 งานบริการพนกังานรับรถ 1-3-2 
 (Automotive Service Receptionists) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรู ความเขาใจเกี่ยวกับบทบาทและหนาที่ของพนักงานรับรถ  หลักการและกระบวนการ 
ติดตอ ส่ือสาร ดูแล ใหบริการและสรางความพึงพอใจแกลูกคา   

2. มีทักษะในการติดตอ ส่ือสาร ดูแล ใหบริการและสรางความพึงพอใจแกลูกคา  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทํางานดวยความรับผิดชอบ รอบคอบ  มีระเบียบวินัย  ตรงตอ 

เวลาและมีมนุษยสัมพันธ 
 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับบทบาทและหนาที่ของพนักงานรับรถ  หลักการและกระบวนการติดตอ 
ส่ือสาร  ดูแล  ใหบริการและสรางความพึงพอใจแกลูกคา   

2. วิเคราะหปญหาและความตองการของลูกคาที่มารับบริการในศูนยบริการยานยนต 
3. ส่ือสารกับบุคคลและหนวยงานอื่น ๆ ที่เกี่ยวของภายในศูนยบริการยานยนต   
4. ส่ือสารกับลูกคาในการติดตอ นัดหมาย ตอนรับ ใหขอมูล ใหคําแนะนําและเจรจาตอรอง 

ในสถานการณตาง ๆ  
5.  บันทึกขอมูลเกี่ยวของกับการนัดหมาย ใหบริการและติดตาม ตรวจสอบการดําเนินงาน 

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับบทบาทและหนาที่ของพนักงานรับรถ การสื่อสารภายในศูนยบริการยานยนต  
การดูแลและใหบริการลูกคา การติดตอและการนัดหมายลูกคา การตอนรับ การบันทึกความตองการในการซอม  
การติดตามความกาวหนาของงานซอม  การตรวจสอบครั้งสุดทายกอนการสงมอบ  การอธิบายเหตุผลของ  
การซอม  การติดตามผลการซอม  การสรางความพึงพอใจแกลูกคา  การเจรจาตอรอง  การแกไขปญหา      
การตอวา  การรองเรียนของลูกคาและวิธีการคลายความเครียดของลูกคา  
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3202-2204 งานตรวจวิเคราะหยานยนตเบื้องตน 1-3-2 
 (Basic Vehicle Diagnosis) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรู ความเขาใจเกี่ยวกับหลักการตรวจวิเคราะหขอขัดของของยานยนตเบื้องตน 
2. มีทักษะในการตรวจวิเคราะหขอขัดของของยานยนตโดยใชประสาทสัมผัสและเครื่องมือ 

พื้นฐาน 
3. มีทักษะในการประมาณราคาและระยะเวลาที่ใชในการแกไขปญหาขอขัดของยานยนต 
4. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทํางานดวยความประณีต  รอบคอบ  ประหยัด  สนใจใฝรู  มีวินัย  

ตรงตอเวลา  ตระหนักถึงความปลอดภัยในการทํางานและรักษาสิ่งแวดลอม 
 
สมรรถนะรายวิชา 

1.  แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการตรวจวิเคราะหขอขัดของของยานยนตเบื้องตน 
2.  วิเคราะหปญหาขอขัดของยานยนตตามหลักการและกระบวนการ 
3.  ประมาณราคาและระยะเวลาในการแกไขปญหาขอขัดของยานยนต 

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับการตรวจวิเคราะหขอขัดของของยานยนต  โดยการใชประสาทสัมผัสและ
ใชเครื่องมือพื้นฐาน  การประมาณราคาและระยะเวลาที่ใชในการแกไขปญหาขอขัดของยานยนต 
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3202-2205 เทคโนโลยียานยนตสมัยใหม 1-3-2 
 (Modern Vehicle Technology) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรู ความเขาใจเกี่ยวกับหลักการทํางานของเครื่องยนต   สวนประกอบและการทํางานของ 
ระบบตาง ๆ ของเครื่องยนต เครื่องยนตระบบผสมผสาน  อุปกรณอํานวยความสะดวก  ระบบควบคุมในยาน
ยนตและอุปกรณเพื่อความปลอดภัยที่ทํางานโดยใชเทคโนโลยียานยนตสมัยใหม 

2. มีทักษะในการวิเคราะหปญหาขอขัดของของเครื่องยนตระบบผสมผสาน อุปกรณอํานวย 
ความสะดวก  ระบบควบคุมในยานยนตและอุปกรณเพื่อความปลอดภัย 

2. มีเจตคติและกิจนสัิยที่ดีในการทํางานดวยความประณีต  รอบคอบ  ประหยัด  สนใจใฝรู  มีวินัย 
ตรงตอเวลา  ตระหนักถึงความปลอดภัยในการทํางานและรักษาสิ่งแวดลอม 
 
สมรรถนะรายวิชา 

1.  แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการทํางานของเครื่องยนต   สวนประกอบและการทํางานของ 
ระบบตาง ๆ ของเครื่องยนต เครื่องยนตระบบผสมผสาน  อุปกรณอํานวยความสะดวก  ระบบควบคุมใน 
ยานยนตและอุปกรณเพื่อความปลอดภัยที่ทํางานโดยใชเทคโนโลยียานยนตสมัยใหม 

3. ตรวจเช็คระบบการทํางานของเครื่องยนต  ระบบอํานวยความสะดวก  ระบบควบคุมและ 
อุปกรณความปลอดภัยตามคูมือ 

4. วิเคราะหปญหาขอขัดของของเครื่องยนตระบบผสมผสาน  อุปกรณอํานวยความสะดวก  ระบบ 
ควบคุมในยานยนตและอุปกรณเพื่อความปลอดภัย   
 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการทํางานของเครื่องยนตระบบแกสโซลีน  เครื่องยนตดีเซล  
เครื่องยนตใชกาซและระบบเครื่องยนตผสมผสาน (ไฮบริดจ)  ตลอดจนความกาวหนาทางเทคโนโลยีของ    
ยานยนต เครื่องยนตระบบผสมผสาน ระบบหามลอ อุปกรณประกอบยานยนต อุปกรณอํานวยความสะดวก
และอุปกรณเพื่อความปลอดภัย  เครื่องมือตรวจวัด  รวมทั้งระบบควบคุมตาง ๆ  ของยานยนตที่ทํางาน     
โดยใชเทคโนโลยีสมัยใหม  เทคโนโลยียานยนตที่เปนมิตรกับสิ่งแวดลอม 
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3202-2206 การบริหารคลังเก็บชิ้นสวนรถยนต 1-3-2 
 (Auto Parts Warehouse Management) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรู ความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการบริหารคลังเก็บชิ้นสวนรถยนต   
2. มีทักษะในการบริหารคลังเก็บชิ้นสวนรถยนต การใชคอมพิวเตอรในการสั่งซื้อ จัดทํา

ฐานขอมูลและสืบคนขอมูลของคลังชิ้นสวนรถยนต    
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทํางานดวยความรับผิดชอบ รอบคอบและมีระเบียบวินัย 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการบริหารคลังเก็บชิ้นสวนรถยนต   
2. วิเคราะหการตลาดและการวางแผนจัดซื้อจัดหาชิ้นสวนรถยนต 
3. จัดเก็บและควบคุมสต็อกชิ้นสวนรถยนตตามขอกําหนด   
4. ใชคอมพิวเตอรในการจัดระบบฐานขอมูล สืบคนขอมูลและสั่งซื้อช้ินสวนรถยนต 

แบบออนไลน 
5. ติดตามและควบคุมเปาหมายการบริหารคลังเก็บชิ้นสวนรถยนตตามขอกําหนด 

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับธุรกิจจําหนายชิ้นสวนรถยนต  คลังเก็บชิ้นสวน  ระบบการบริหารคลังเก็บ
ช้ินสวนรถยนต  การวิเคราะหการตลาดและการวางแผนจัดซื้อจัดหาชิ้นสวนรถยนต  การจัดเก็บและ         
การควบคุมสต็อกชิ้นสวน  ระบบการรับเขา -และจายออกของชิ้นสวน บทบาทและหนาที่ของพนักงาน
เบิกจายชิ้นสวนรถยนต   ระบบการสั่งสินคาปกติและการสั่งสินคาพิเศษ   การสั่งซื้อช้ินสวนดวยระบบ
ออนไลน  การจัดระบบฐานขอมูลและการสืบคนขอมูลของชิ้นสวน    การติดตามและควบคุมเปาหมาย      
การบริหารคลังเก็บชิ้นสวนรถยนต 
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3202-2207 การพัฒนาบุคลิกภาพและการเปนผูนาํ 1-2-2 
 (Personality and Leadership Development) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1.   มีความรูความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการพัฒนาบุคลิกภาพ  มารยาท  การสมาคม 
อุปนิสัย  สุขภาพอนามัย  ความเปนผูนําและความเชื่อมั่นในตนเอง 

2. มีทักษะในการสื่อสารสัมพันธในสังคมและงานอาชีพดวยบุคลิกภาพ  มารยาท  อุปนิสัยและ 
สุขภาพอนามัย  ความเปนผูนําและความเชื่อมั่นในตนเอง 

3.   มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทํางานดวยความรับผิดชอบ  รอบคอบ  และมีระเบียบวินัย 
 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการพัฒนาบุคลิกภาพ  มารยาท  การสมาคม 
อุปนิสัย  สุขภาพอนามัย  ความเปนผูนําและความเชื่อมั่นในตนเอง 

2. ประพฤติปฏิบัติตนเปนผูมีบุคลิกภาพ  มารยาทและอุปนิสัยที่ดีในสังคมและงานอาชีพ 
3. บํารุงรักษาสุขภาพอนามัยสวนบุคคลตามขอกําหนด 
4. แสดงพฤติกรรมความเปนผูนําและมีความเชื่อมั่นในตนเอง 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับบุคลิกภาพภายในและภายนอกที่พึงปรารถนาของสังคมและงานอาชีพ  

หลักและวิธีการปรับปรุงพัฒนาบุคลิกภาพทางกายและทางจิต  ศิลปะการแตงกาย  การพูด  การวางตัวใน
สังคม  มารยาทและการสมาคม  การพัฒนาลักษณะอุปนิสัย  การบํารุงรักษาสุขภาพอนามัยสวนบุคคลการ
พัฒนาความเปนผูนําและความเชื่อมั่นในตนเอง 
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3202-2208 ศิลปะการตอนรับและบริการ 1-2-2 
 (Arts of Welcoming and Service) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1.   มีความรู ความเขาใจเกี่ยวกับหลักพื้นฐานของงานบริการ พฤติกรรมและความตองการของ 
ลูกคา กลยุทธในการตอนรับและใหบริการลูกคา 

2. มีทักษะในการตอนรับ ส่ือสาร สรางความสัมพันธ จูงใจ สรางความพึงพอใจและใหบริการลูกคา 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทํางานดวยความรับผิดชอบ  รอบคอบ  มีระเบียบวินัยและ 

มีมนุษยสัมพันธ  
 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักพื้นฐานของงานบริการ  พฤติกรรมและความตองการของลูกคา  
กลยุทธในการตอนรับและใหบริการลูกคา 

2. วิเคราะหพฤติกรรมและความตองการของลูกคาตามหลักการ 
3. ดําเนินการใหบริการลูกคาตามหลักการและกลยุทธในการตอนรับ ส่ือสาร สรางความสัมพันธ 

จูงใจ  และสรางความพึงพอใจ 
4. วิเคราะหปญหาและวิธีการแกไขปญหาในการใหบริการลูกคาในสถานการณตาง ๆ  

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักพื้นฐานของงานบริการ พฤติกรรมและความตองการของลูกคา กลยุทธ 
การตอนรับและใหบริการลูกคา เทคนิคการสื่อสารและสรางความสัมพันธกับลูกคา เทคนิคการจูงใจและ
สรางความพึงพอใจแกลูกคา กลวิธีในการพิชิตใจลูกคา กลยุทธในการตัดสินใจและแกไขปญหาเฉพาะหนา 

 

  



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพชัน้สูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

 
คําอธิบายรายวิชา 

หมวดวิชาทักษะวชิาชีพ  ฝกประสบการณทักษะวิชาชีพ 
 

3202-8001 ฝกงาน *-*-4 
3202-8002 ฝกงาน 1 *-*-2 
3202-8003 ฝกงาน 2 *-*-2 

  



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพชัน้สูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

3202-8001 ฝกงาน * - * - 4 
(On-the-Job Training) 
 

จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 
1. เขาใจขั้นตอนและกระบวนการปฏิบัติงานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. สามารถปฏิบัติงานอาชีพในสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการ 

จนเกิดความชํานาญ  มีทักษะและประสบการณ  นําไปประยุกตใชในการปฏิบัติงานอาชีพระดับเทคนิค 
3. มีเจตคติที่ดีตอการปฏิบัติงานอาชีพ และมีกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย 

คุณธรรม จริยธรรม ความคิดสรางสรรค ขยัน อดทนและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. เตรียมความพรอมของรางกายและเครื่องมืออุปกรณตามลักษณะงาน 
2. ปฏิบัติงานอาชีพตามขั้นตอนและกระบวนการที่สถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพ 

อิสระหรือแหลงวิทยาการกําหนด 
3.  พัฒนาการทํางานที่ปฏิบัติในสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระหรือแหลง 

วิทยาการ 
4. บันทึกและรายงานผลการปฏิบัติงาน 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติงานที่สอดคลองกับลักษณะของงานในสาขาวิชาชีพในสถานประกอบการ   สถานประกอบ

อาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการ ใหเกิดความชํานาญ มีทักษะและประสบการณงานอาชีพในระดับเทคนิค 
โดยผานความเห็นชอบรวมกันของผูรับผิดชอบการฝกงานในสาขาวิชานั้น ๆ  บันทึกและรายงานผลการ
ปฏิบัติงานตลอดระยะเวลาการฝกงาน 

 
  



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพชัน้สูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

3202-8002 ฝกงาน  1 * - * - 2 
(On-the-Job Training 1) 
 

จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 
1. เขาใจขั้นตอนและกระบวนการปฏิบัติงานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. สามารถปฏิบัติงานอาชีพในสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการ 

จนเกิดความชํานาญ  มีทักษะและประสบการณ  นําไปประยุกตใชในการปฏิบัติงานอาชีพระดับเทคนิค 
3. มีเจตคติที่ดีตอการปฏิบัติงานอาชีพ และมีกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย 

คุณธรรม จริยธรรม ความคิดสรางสรรค ขยัน อดทนและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. เตรียมความพรอมของรางกายและเครื่องมืออุปกรณตามลักษณะงาน 
2. ปฏิบัติงานอาชีพตามขั้นตอนและกระบวนการที่สถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพ 

อิสระหรือแหลงวิทยาการกําหนด 
3. พัฒนาการทํางานที่ปฏิบัติในสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระหรือ 

แหลงวิทยาการ 
4. บันทึกและรายงานผลการปฏิบัติงาน 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติงานที่สอดคลองกับลักษณะของงานในสาขาวิชาชีพในสถานประกอบการ   สถานประกอบ

อาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการ ใหเกิดความชํานาญ มีทักษะและประสบการณงานอาชีพในระดับเทคนิค 
โดยผานความเห็นชอบรวมกันของผูรับผิดชอบการฝกงานในสาขาวิชานั้น ๆ  บันทึกและรายงานผลการ
ปฏิบัติงานตลอดระยะเวลาการฝกงาน 

 

  



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพชัน้สูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

3202-8003 ฝกงาน  2 * - * - 2 
(On-the-Job Training 2) 
 

จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 
1. เขาใจขั้นตอนและกระบวนการปฏิบัติงานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. สามารถปฏิบัติงานอาชีพในสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการ 

จนเกิดความชํานาญ  มีทักษะและประสบการณ  นําไปประยุกตใชในการปฏิบัติงานอาชีพระดับเทคนิค 
3. มีเจตคติที่ดีตอการปฏิบัติงานอาชีพ และมีกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย 

คุณธรรม จริยธรรม ความคิดสรางสรรค ขยัน อดทนและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. เตรียมความพรอมของรางกายและเครื่องมืออุปกรณตามลักษณะงาน 
2. ปฏิบัติงานอาชีพตามขั้นตอนและกระบวนการที่สถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระ 

หรือแหลงวิทยาการกําหนด 
3. พัฒนาการทํางานที่ปฏิบัติในสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระหรือ 

แหลงวิทยาการ 
4. บันทึกและรายงานผลการปฏิบัติงาน 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติงานที่สอดคลองกับลักษณะของงานในสาขาวิชาชีพในสถานประกอบการ   สถานประกอบ

อาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการ ใหเกิดความชํานาญ มีทักษะและประสบการณงานอาชีพในระดับเทคนิค 
โดยผานความเห็นชอบรวมกันของผูรับผิดชอบการฝกงานในสาขาวิชานั้น ๆ  บันทึกและรายงานผลการ
ปฏิบัติงานตลอดระยะเวลาการฝกงาน 

(ผูเรียนสามารถปฏิบัติงานใหมหรืองานที่ตอเนื่องจากรายวิชา 3202-8002 ในสถานประกอบการ 
สถานประกอบอาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการแหงเดิมหรือแหงใหม) 

  



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพชัน้สูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

คําอธิบายรายวิชา 
หมวดวิชาทักษะวชิาชีพ  โครงการพัฒนาทกัษะวิชาชีพ 

 
3202-8501 โครงการ *-*-4 
3202-8502 โครงการ 1 *-*-2 
3202-8503 โครงการ 2 *-*-2 

  



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพชัน้สูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

3202-8501 โครงการ * - * - 4 
(Project) 
 

จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 
1. เขาใจขั้นตอนและกระบวนการสรางและหรือพัฒนางานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. สามารถบูรณาการความรูและทักษะในการสรางและหรือพัฒนางานในสาขาวิชาชีพ 

ตามกระบวนการวางแผน ดําเนินงาน แกไขปญหา ประเมินผล ทํารายงานและนําเสนอผลงาน 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการศึกษาคนควาเพื่อสรางและหรือพัฒนางานอาชีพดวย 

ความรับผิดชอบมีวินัยคุณธรรม จริยธรรม ความคิดริเร่ิมสรางสรรค ขยัน อดทนและสามารถทํางาน 
รวมกับผูอ่ืน 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสรางและหรือพัฒนางานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. เขียนโครงการสรางและหรือพัฒนางานตามหลักการ 
3. ดําเนินงานตามแผนงานโครงการตามหลักการและกระบวนการ 
4. เก็บขอมูลวิเคราะหสรุปและประเมินผลการดําเนินงานโครงการตามหลักการ 
5. รายงานผลการปฏิบัติงานโครงการตามรูปแบบ 
6. นําเสนอผลการดําเนินงานดวยรูปแบบวิธีการตางๆ 
 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับการบูรณาการความรูและทักษะในระดับเทคนิคที่สอดคลองกับสาขา
วิชาชีพที่ศึกษาเพื่อสรางและหรือพัฒนางานดวยกระบวนการทดลอง  สํารวจ  ประดิษฐคิดคนหรือ           
การปฏิบัติงานเชิงระบบ การเลือกหัวขอโครงการการศึกษาคนควาขอมูลและเอกสารอางอิงการเขียน
โครงการ การดําเนินงานโครงการ การเก็บรวบรวมขอมูล วิเคราะหและแปลผล การสรุปจัดทํารายงาน       
การนําเสนอผลงานโครงการดําเนินการเปนรายบุคคลหรือกลุมตามลักษณะของงานใหแลวเสร็จใน
ระยะเวลาที่กําหนด 

 

  



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพชัน้สูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

3202-8502 โครงการ 1 * - * - 2 
(Project 1) 
 

จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 
1. เขาใจขั้นตอนและกระบวนการสรางและหรือพัฒนางานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. สามารถบูรณาการความรูและทักษะในการสรางและหรือพัฒนางานในสาขาวิชาชีพ 

ตามกระบวนการวางแผน ดําเนินงาน แกไขปญหา ประเมินผล ทํารายงานและนําเสนอผลงาน 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการศึกษาคนควาเพื่อสรางและหรือพัฒนางานอาชีพดวย 

ความรับผิดชอบมีวินัย คุณธรรม จริยธรรม ความคิดริเร่ิมสรางสรรค ขยัน อดทนและสามารถทํางาน 
รวมกบัผูอ่ืน 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสรางและหรือพัฒนางานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. เขียนโครงการสรางและหรือพัฒนางานตามหลักการ 
3. ดําเนินงานตามแผนงานโครงการตามหลักการและกระบวนการ 
4. เก็บขอมูล วิเคราะห สรุปและประเมินผลการดําเนินงานโครงการตามหลักการ 
5. รายงานผลการปฏิบัติงานโครงการตามรูปแบบ 
6. นําเสนอผลการดําเนินงานดวยรูปแบบวิธีการตางๆ 
 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับการบูรณาการความรูและทักษะในระดับเทคนิคที่สอดคลองกับสาขา
วิชาชีพที่ศึกษาเพื่อสรางและหรือพัฒนางานดวยกระบวนการทดลอง  สํารวจ  ประดิษฐคิดคนหรือ           
การปฏิบัติงานเชิงระบบการเลือกหัวขอโครงการ การศึกษาคนควาขอมูลและเอกสารอางอิงการเขียน
โครงการการดําเนินงานโครงการ การเก็บรวบรวมขอมูล  วิเคราะหและแปลผล  การสรุปจัดทํารายงาน        
การนําเสนอผลงานโครงการดําเนินการเปนรายบุคคลหรือกลุมตามลักษณะของงานใหแลวเสร็จใน
ระยะเวลาที่กําหนด 
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3202-8503 โครงการ 2 * - * - 2 
(Project 2) 
 

จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 
1. เขาใจขั้นตอนและกระบวนการสรางและหรือพัฒนางานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. สามารถบูรณาการความรูและทักษะในการสรางและหรือพัฒนางานในสาขาวิชาชีพ 

ตามกระบวนการวางแผน ดําเนินงาน แกไขปญหา ประเมินผล ทํารายงานและนําเสนอผลงาน 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการศึกษาคนควาเพื่อสรางและหรือพัฒนางานอาชีพดวย 

ความรับผิดชอบมีวินัย คุณธรรม จริยธรรม ความคิดริเร่ิมสรางสรรค ขยัน อดทนและสามารถทํางาน 
รวมกบัผูอ่ืน 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสรางและหรือพัฒนางานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. เขียนโครงการสรางและหรือพัฒนางานตามหลักการ 
3. ดําเนินงานตามแผนงานโครงการตามหลักการและกระบวนการ 
4. เก็บขอมูล วิเคราะห สรุปและประเมินผลการดําเนินงานโครงการตามหลักการ 
5. รายงานผลการปฏิบัติงานโครงการตามรูปแบบ 
6. นําเสนอผลการดําเนินงานดวยรูปแบบวิธีการตางๆ 
 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับการบูรณาการความรูและทักษะในระดับเทคนิคที่สอดคลองกับสาขา
วิชาชีพที่ศึกษาเพื่อสรางและหรือพัฒนางานดวยกระบวนการทดลอง  สํารวจ  ประดิษฐคิดคนหรือ              
การปฏิบัติงานเชิงระบบการเลือกหัวขอโครงการการศึกษาคนควาขอมูลและเอกสารอางอิง การเขียน
โครงการการดําเนินงานโครงการ การเก็บรวบรวมขอมูล วิเคราะหและแปลผล การสรุปจัดทํารายงาน       
การนําเสนอผลงานโครงการดําเนินการเปนรายบุคคลหรือกลุมตามลักษณะของงานใหแลวเสร็จใน
ระยะเวลาที่กําหนด  
 (ผูเรียนสามารถจัดทําโครงการสรางและหรือพัฒนางานที่ตอเนื่องจากรายวิชา 3202-8502 หรือเปน
โครงการใหม) 
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คําอธิบายรายวิชา 
หมวดวิชาเลือกเสร ี

3200-9001 กฎหมายธุรกจิ 3-0-3 
3202-9001 การโฆษณาและการสงเสริมการขาย 2-2-3 
3202-9002 การตลาดสินคาอุตสาหกรรม 3-0-3 
3202-9003 การตลาดสินคาเกษตรกรรม 3-0-3 
3202-9004 การตลาดสินคาแฟชั่นและสิ่งทอ 3-0-3 
3202-9005 เทคนิคการนําเสนอ 2-2-3 
3202-9006 การบริหารการจัดซื้อ 3-0-3 
3202-9007 การตลาดทางตรง 3-0-3 
3202-9008 การบริหารธุรกิจขายตรง 2-2-3 
3202-9009 การบริหารการคาปลีกและการคาสง 3-0-3 
3202-9010 การตลาดออนไลน 3-0-3 
3202-9011 เทคนิคการตกแตงรานคา 2-2-3 
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3200-9001 กฎหมายธุรกิจ 3-0-3 
 (Business Law) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความเขาใจเกี่ยวกับหลักการกฎหมายแพงและพาณิชย และกฎหมายที่เกี่ยวของในธุรกิจ 
2. มีความเขาใจเกี่ยวกับเอกสารสัญญาตาง ๆ ในธุรกิจ 
3. มีทักษะในการรางและเขียนสัญญา และเอกสารประกอบสัญญา 
4. มีเจตคติที่ดี มคีวามรับผิดชอบและจรรยาบรรณในการประกอบวิชาชีพ 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการกฎหมายแพงและพาณิชย และกฎหมายที่เกี่ยวของในธุรกิจ 
2. รางและเขียนสัญญาตาง ๆ ตามสาระสําคัญของสัญญา 
3. จัดทําเอกสารที่เกี่ยวของกับกฎหมายตามหลักการ 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับบุคคล นิติกรรม  หนี้  เอกเทศสัญญาที่สําคัญ  ไดแก  ซ้ือขาย  แลกเปลี่ยน  เชาทรัพย
เชาซื้อจางแรงงาน จางทําของ ฝากทรัพย ยืม ค้ําประกัน  จํานอง  จํานํา  ตัวแทน  นายหนา  ประนีประนอม
ยอมความ  ตั๋วเงิน  และพระราชบัญญัติวาดวยความผิดอันเกิดจากการใชเช็ค  การจัดตั้ง  การดําเนินงาน   
หางหุนสวน บริษัทจํากัด และบริษัทมหาชนจํากัด พระราชบัญญัติลมละลาย พระราชบัญญัติโรงงาน 
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3202-9001 การโฆษณาและการสงเสริมการขาย 2-2-3 
 (Advertising and Sales Promotion) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการโฆษณาและการสงเสริมการขาย 
2. มีทักษะการเลือกใชส่ือโฆษณาและเครื่องมือการสงเสริมการขาย   
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการโฆษณาและการสงเสริมการขาย 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการโฆษณาและการสงเสริมการขาย 
2. เลือกใชส่ือโฆษณาและเครื่องมือการสงเสริมการขายตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการโฆษณาและการสงเสริมการขาย 

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการโฆษณาและการสงเสริมการขาย การวางแผนการโฆษณาและ         
การสงเสริมการขาย ประเภทของการโฆษณา  เครื่องมือการสงเสริมการขายสื่อโฆษณา การประเมินผลการ
โฆษณาและการสงเสริมการขาย  เทคโนโลยีสารสนเทศกับการโฆษณาและการสงเสริมการขายจรรยาบรรณ
การโฆษณาและการสงเสริมการขาย 
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3202-9002 การตลาดสนิคาอุตสาหกรรม 3-0-3 
 (Industrial Product Marketing) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาอุตสาหกรรม 
2. มีทักษะการกําหนดกลยุทธการตลาดสินคาอุตสาหกรรม 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการดําเนินงานการตลาดสินคาอุตสาหกรรม 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาอุตสาหกรรม  
2. กําหนดกลยุทธการตลาดสินคาอุตสาหกรรมตามหลักการและตามสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการดําเนินงานการตลาดสินคาอุตสาหกรรม 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาอุตสาหกรรม สภาพแวดลอมทางการตลาด ขอกําหนดมาตรฐาน
สินคาอุตสาหกรรม กลุมสินคาอุตสาหกรรม  การวิเคราะหขอมูลเกี่ยวกับตลาดสินคาอุตสาหกรรม  กลยุทธ
การตลาดสินคาอุตสาหกรรม   แนวโนมตลาดสินคาอุตสาหกรรม องคกรที่เกี่ยวของ และบทบาทของรัฐบาล
ตอการตลาดสินคาอุตสาหกรรม 
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3202-9003 การตลาดสนิคาเกษตรกรรม 3-0-3 
 (Agricultural  Product Marketing) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาเกษตรกรรม 
2. มีทักษะการกําหนดกลยุทธการตลาดสินคาเกษตรกรรม 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการดําเนินงานการตลาดสินคาเกษตรกรรม 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาเกษตรกรรม  
2. กําหนดกลยุทธการตลาดสินคาเกษตรกรรมตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการดําเนินงานการตลาดสินคาเกษตรกรรม 

 
คําอธิบายรายวชิา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาเกษตรกรรม ประเภทและลักษณะสินคาเกษตรกรรม ตลาดซื้อ
ขายสินคาเกษตรกรรมลวงหนา กลยุทธการตลาดสินคาเกษตรกรรม ปญหาและการแกปญหาเกี่ยวกับ
การตลาดสินคาเกษตรกรรม องคกรทางการตลาดสินคาเกษตรกรรม บทบาทและนโยบายของรัฐบาลตอ
การตลาดสินคาเกษตรกรรม 
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3202-9004 การตลาดสนิคาแฟชัน่และสิ่งทอ 3-0-3 
 (Marketing for Fashion Merchandise and Fabric) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาแฟชั่นและสิ่งทอ 
2. มีทักษะการกําหนดกลยุทธการตลาดสินคาแฟชั่นและสิ่งทอ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการดําเนินงานการตลาดสินคาแฟชั่นและสิ่งทอ 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาแฟชั่นและสิ่งทอ 
2. กําหนดกลยุทธการตลาดสินคาแฟชั่นและสิ่งทอตามหลักการและตามสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการดําเนินงานการตลาดแฟชั่นและสิ่งทอ 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาแฟชั่นและสิ่งทอ  ประวัติของสินคาแฟชั่นและสิ่งทอ 
สภาพแวดลอมของตลาดสินคาแฟช่ันและสิ่งทอ กลยุทธการตลาดสินคาแฟชั่นและสิ่งทอ แนวโนมของ
ตลาดสินคาแฟชั่นและสิ่งทอ  องคกรที่เกี่ยวของและนโยบายของรัฐบาลตอการตลาดสินคาแฟชั่นและสิ่งทอ 
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3202-9005 เทคนิคการนําเสนอ 2-2-3 
 (Presentation Technique) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและเทคนิคการนําเสนอ 
2. มีทักษะการเลือกวิธีการและการนําเสนอ 
3. มีบุคลิกภาพและทักษะการนําเสนอ 
4. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอเทคนิคการนําเสนอ 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและเทคนิคการนําเสนอ 
2. เลือกวิธีการและนําเสนอตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการนําเสนอ 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการนําเสนอ หลักการสื่อสาร การวิเคราะหกลุมเปาหมาย การเตรียม
ขอมูล ประเภทของสื่อการเลือกใชส่ือ เครื่องมือและอุปกรณการนําเสนอ วิธีการนําเสนอ  การแกปญหา และ
การประเมินผลการนําเสนอ 
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3202-9006 การบริหารการจัดซื้อ 3-0-3 
 (Purchasing Management) 

 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการบริหารการจัดซื้อ 
2. มีทักษะการบริหารการจัดซื้อ   
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการบริหารการจัดซื้อ 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการบริหารการจัดซื้อ   
2. วางแผนการจัดซื้อตามหลักการและกระบวนการ  
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการบริหารการจัดซื้อ 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการบริหารการจัดซื้อ  คุณสมบัติของผูจัดซื้อ  นโยบายและการวางแผน           
การจัดซื้อ  หลักการจัดซื้อ แหลงจัดซื้อ  ระเบียบการจัดซื้อ  วิธีการจัดซื้อ  งบประมาณการจัดซื้อ  กลยุทธการ
เจรจาตอรอง  การควบคุมและตรวจสอบคุณภาพการจัดซื้อ 
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3202-9007 การตลาดทางตรง 3-0-3 
 (Direct Marketing) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการตลาดทางตรง 
2. มีทักษะการเลือกเครื่องมือการตลาดทางตรง  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการดําเนินกิจกรรมการตลาดทางตรง 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการตลาดทางตรง 
2. เลือกเครื่องมือการตลาดทางตรงตามหลักการและสถานการณ   
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการดําเนินกิจกรรมการตลาดทางตรง 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดทางตรง ระบบการตลาดทางตรง  ตลาดเปาหมาย  เครื่องมือการตลาด
ทางตรง  กระบวนการวางแผน การควบคุม และการประเมินผลการตลาดทางตรง  ระบบสารสนเทศ
การตลาดทางตรง  องคกรและกฎหมายที่เกี่ยวของกับการตลาดทางตรง 
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3202-9008 การบริหารธุรกิจขายตรง 2-2-3 
 (Direct Sales Management) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการบริหารธุรกิจขายตรง 
2. มีทักษะการวางแผนสรางและบริหารทีมงานขายตรง  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการบริหารธุรกิจขายตรง 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการดําเนินงานของธุรกิจขายตรง 
2. วางแผนสรางและบริหารทีมงานขายตรงตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการบริหารธุรกิจขายตรง 

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการบริหารธุรกิจขายตรง  การวางแผนสรางเครือขาย  การบริหาร
ทีมงาน  การสรางแรงจูงใจ  การสอนงานและการฝกอบรมทีมงาน  เทคนิคการขายตรง  การสาธิตสินคา  
การบริหารเวลา  แนวโนมของตลาดธุรกิจขายตรง  จรรยาบรรณของนักธุรกิจขายตรง  องคกรและกฎหมายที่
เกี่ยวของกับธุรกิจขายตรง    
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3202-9009 การบริหารการคาปลีกและการคาสง 3-0-3 
 (Retailing and Wholesaling Management) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและรูปแบบการบริหารการคาปลีกและการคาสง 
2. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับการวางแผนกลยุทธการบริหารการคาปลีกและการคาสง 
3. มีทักษะการกําหนดกลยุทธการบริหารการคาปลีกและการคาสง 
4. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการบริหารการคาปลีกและการคาสง 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการบริหารการคาปลีกและการคาสง  
2. วางแผนกลยุทธการบริหารการคาปลีกและการคาสงตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการบริหารการคาปลีกและการคาสง 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการบริหารการคาปลีกและการคาสง  การเลือกทําเลที่ตั้ง การวิเคราะห
สถานการณทางการตลาด  การวางแผนกลยุทธธุรกิจคาปลีกและคาสง  การออกแบบและตกแตงรานคาปลีก  
การจัดซื้อ  การจัดระบบควบคุมบัญชีและการเงิน  การจัดจําหนายและการจัดการคลังสินคา  การกําหนด
ราคาและเงื่อนไขการชําระเงิน   การสงเสริมการตลาด  การใหบริการ เทคโนโลยีและสารสนเทศที่เกี่ยวของ
กับการคาปลีกและการคาสง  
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3202-9010 การตลาดออนไลน 3-0-3 
 (Online Marketing) 
 วิชาบังคับกอน :  เทคโนโลยีสารสนเทศเพื่อการจัดการอาชีพ 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและการดําเนินกิจกรรมการตลาดออนไลน 
2. มีทักษะการกําหนดกลยุทธการตลาดออนไลน 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการปฏิบัติการตลาดออนไลน 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกิจกรรมการตลาดออนไลน  
2. กําหนดกลยุทธการตลาดออนไลนตามหลักการและสถานการณ 
3. ออกแบบและการสรางรานคาออนไลนตามหลักการและสถานการณ 
4. แสดงเจตคติและกจินิสัยที่ดีตอการดําเนินกิจกรรมการตลาดออนไลน 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการและกิจกรรมการตลาดออนไลน กลยุทธการตลาดออนไลนองคประกอบ
ธุรกิจพาณิชยอิเล็กทรอนิกส การออกแบบและการสรางรานคาออนไลน  ปญหาและอุปสรรคการตลาด
ออนไลน 
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3202-9011 เทคนิคการตกแตงรานคา 2-2-3 
 (Shop Decoration Technique) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคา 
2. มีทักษะการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคา 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคา 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคา 
2. ตกแตงรานคาและจัดแสดงสินคาตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตอการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคา 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคา การวางแผนตกแตงราน การ
วางผังรานคา เทคนิคการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคาการกําหนดงบประมาณการจัดตกแตงราน 
การประเมินผลการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคา 
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คําอธิบายรายวิชา 
กิจกรรมเสริมหลักสูตร 

 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง พุทธศักราช 2557 
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คําอธิบายรายวิชา 
กิจกรรมเสริมหลักสูตร 

 
3000-2001 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 1 0-2-0 
3000-2002 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 2 0-2-0 
3000-2003 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 3 0-2-0 
3000-2004 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 4 0-2-0 
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3000-2001 กิจกรรมองคการวิชาชพี 1 0-2-0 
(Vocational Activities 1) 
 

จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 
1. เขาใจหลักการและกระบวนการพัฒนาทักษะประสบการณวิชาการและวิชาชีพ เพื่อพัฒนาตน 

องคกร ชุมชนและสังคม  
2. วางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและพัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย คุณธรรม จริยธรรม ความคิดริเร่ิม 

สรางสรรคและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. ปฏิบัติตนตามระเบียบขอบังคับขององคการวิชาชีพ 
2. วางแผนและดําเนินกิจกรรมองคการวิชาชีพตามหลักการ กระบวนการ ลักษณะและวัตถุประสงค 

ของกิจกรรม 
3. ใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามในการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ  
4. ประเมินผลและปรับปรุงการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติเกี่ยวกับ กิจกรรมองคการวิชาชีพ กิจกรรมพัฒนาทักษะและประสบการณวิชาการและวิชาชีพ

เพื่อพัฒนาตนเอง องคกร ชุมชนและสังคม  การวางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและ
พัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพการใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามตามระบอบประชาธิปไตยใน
การจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 
 
  



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพชัน้สูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

3000-2002 กิจกรรมองคการวิชาชพี 2 0-2-0 
(Vocational Activities 2) 
 

จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 
1. เขาใจหลักการและกระบวนการพัฒนาทักษะประสบการณวิชาการและวิชาชีพ เพื่อพัฒนาตน 

องคกร ชุมชนและสังคม  
2. วางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและพัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย คุณธรรม จริยธรรม ความคิดริเร่ิม 

สรางสรรคและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. ปฏิบัติตนตามระเบียบขอบังคับขององคการวิชาชีพ 
2. วางแผนและดําเนินกิจกรรมองคการวิชาชีพตามหลักการ กระบวนการ ลักษณะและวัตถุประสงค 

ของกิจกรรม 
3. ใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามในการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ  
4. ประเมินผลและปรับปรุงการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติเกี่ยวกับ กิจกรรมองคการวิชาชีพ กิจกรรมพัฒนาทักษะและประสบการณวิชาการและวิชาชีพ

เพื่อพัฒนาตนเอง องคกร ชุมชนและสังคม  การวางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและ
พัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพการใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามตามระบอบประชาธิปไตยใน
การจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 

 
  



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพชัน้สูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

3000-2003 กิจกรรมองคการวิชาชพี 3 0-2-0 
(Vocational Activities 3) 
 

จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 
1. เขาใจหลักการและกระบวนการพัฒนาทักษะประสบการณวิชาการและวิชาชีพ เพื่อพัฒนาตน 

องคกร ชุมชนและสังคม  
2. วางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและพัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย คุณธรรม จริยธรรม ความคิดริเร่ิม 

สรางสรรคและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. ปฏิบัติตนตามระเบียบขอบังคับขององคการวิชาชีพ 
2. วางแผนและดําเนินกิจกรรมองคการวิชาชีพตามหลักการ กระบวนการ ลักษณะและวัตถุประสงค 

ของกิจกรรม 
3. ใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามในการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ  
4. ประเมินผลและปรับปรุงการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติเกี่ยวกับ กิจกรรมองคการวิชาชีพ กิจกรรมพัฒนาทักษะและประสบการณวิชาการและวิชาชีพ

เพื่อพัฒนาตนเอง องคกร ชุมชนและสังคม  การวางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและ
พัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพการใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามตามระบอบประชาธิปไตยใน
การจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 

 
  



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพชัน้สูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

3000-2004 กิจกรรมองคการวิชาชพี 4 0-2-0 
(Vocational Activities 4) 
 

จุดประสงครายวิชา  เพ่ือให 
1. เขาใจหลักการและกระบวนการพัฒนาทักษะประสบการณวิชาการและวิชาชีพ เพื่อพัฒนาตน 

องคกร ชุมชนและสังคม  
2. วางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและพัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพ 

3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย คุณธรรม จริยธรรม ความคิด 

ริเร่ิมสรางสรรคและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. ปฏิบัติตนตามระเบียบขอบังคับขององคการวิชาชีพ 

2. วางแผนและดําเนินกิจกรรมองคการวิชาชีพตามหลักการ กระบวนการ ลักษณะและวัตถุประสงค 
ของกิจกรรม 

3. ใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามในการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ  
4. ประเมินผลและปรับปรุงการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติเกี่ยวกับ กิจกรรมองคการวิชาชีพ กิจกรรมพัฒนาทักษะและประสบการณวิชาการและวิชาชีพ

เพื่อพัฒนาตนเอง องคกร ชุมชนและสังคม  การวางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและ
พัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพการใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามตามระบอบประชาธิปไตยใน
การจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 
 

 

 


