
  

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พทุธศักราช 2556 สาขาวิชาการตลาด ประเภทวิชาพาณชิยกรรม 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพพุทธศักราช2556 
ประเภทวชิาพาณิชยกรรม 

สาขาวิชาการตลาด 

 
จุดประสงคสาขาวชิา 

 
1. เพื่อใหสามารถประยุกตใชความรูและทักษะดานภาษา  วิทยาศาสตร  คณิตศาสตร  สังคมศึกษา   

สุขศึกษาและพลศึกษาในการพัฒนาตนเองและวิชาชีพ 
2. เพื่อใหมีความรูและทักษะในหลักการบริหารและจัดการวิชาชีพ การใชเทคโนโลยีสารสนเทศและ

หลักการงานอาชีพที่สัมพันธเกี่ยวของกับการพัฒนาวิชาชีพการขายใหทันตอการเปลี่ยนแปลงและ
ความกาวหนาของเศรษฐกิจ สังคม และเทคโนโลยี 

3. เพื่อใหมีความรูและทักษะในหลักการและกระบวนการงานพื้นฐานที่เกี่ยวของกับอาชีพการขาย 
4. เพื่อใหมีความรูและทักษะในงานบริการทางการขายตามหลักการและกระบวนการในลักษณะครบ

วงจรเชิงธุรกิจโดยคํานึงถึงการใชทรัพยากรอยางคุมคา การอนุรักษพลังงานและสิ่งแวดลอม 
5. เพื่อใหสามารถปฏิบัติงานดานการขายในสถานประกอบการและประกอบอาชีพอิสระใชความรูและ

ทักษะพื้นฐานในการศึกษาตอระดับสูงขึ้น 
6. เพื่อใหสามารถเลอืก/ใช/ประยุกตใชเทคโนโลยีในงานอาชีพการขาย 
7. เพื่อใหมีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตองานอาชีพ มีความคิดริเร่ิมสรางสรรค ซ่ือสัตย ประหยัดอดทน  มี

วินัยมีความรับผิดชอบตอสังคมและสิ่งแวดลอม ตอตานความรุนแรงและสารเสพติด สามารถพัฒนา
ตนเองและทํางานรวมกับผูอ่ืน 
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มาตรฐานการศึกษาวิชาชีพ 
 
คุณภาพของผูสําเร็จการศึกษาระดับคุณวุฒิการศึกษาประกาศนียบัตรวิชาชีพ ประเภทวิชาพาณิชยกรรม 

สาขาวิชาการตลาด ประกอบดวย 
1. ดานคุณลักษณะที่พึงประสงค 

1.1 คุณธรรม จริยธรรมและจรรยาบรรณวิชาชีพความเสียสละ ความซื่อสัตยสุจริต ความกตัญู
กตเวที ความอดกลั้น การละเวนสิ่งเสพติดและการพนัน การมีจิตสํานึกและเจตคติที่ดีตอ
วิชาชีพและสังคม 

1.2 พฤติกรรมลักษณะนิสัย ความมีวินัยความรับผิดชอบความมีมนุษยสัมพันธ ความเชื่อมั่น 
ในตนเอง ความรักสามัคคี ความขยัน ประหยัด อดทน การพึ่งตนเอง  

1.3 ทักษะทางปญญา  ความรูในหลักทฤษฎี  ความสนใจใฝ รู  ความคิดริเ ร่ิมสรางสรรค 
ความสามารถในการคิด วิเคราะห 

 

2. ดานสมรรถนะหลักและสมรรถนะทั่วไป 
2.1 ส่ือสารโดยใชภาษาไทยและภาษาตางประเทศในชีวิตประจําวันและในงานอาชีพ 
2.2 แกไขปญหาในงานอาชีพโดยใชหลักการและกระบวนการทางวิทยาศาสตรและคณิตศาสตร 
2.3 ปฏิบัติตนตามหลักศาสนาวัฒนธรรมคานิยมคุณธรรมจริยธรรมทางสังคมและสิทธิหนาที่

พลเมือง 
2.4 พัฒนาบุคลิกภาพและสุขอนามัยโดยใชหลักการและกระบวนการดานสุขศึกษาและพลศกึษา 
 

3. ดานสมรรถนะวิชาชีพ 
3.1 วางแผน  ดําเนินงานจัดการงานอาชีพตามหลักการและกระบวนการ  โดยคํานึงถึง 

การบริหารงานคุณภาพการอนุรักษทรัพยากรและสิ่งแวดลอม หลักอาชีวอนามัยและ 
ความปลอดภัย 

3.2 ใชคอมพิวเตอรและสารสนเทศเพื่องานอาชีพ 
3.3 ปฏิบัติงานพื้นฐานอาชีพตามหลักและกระบวนการ 
3.4 วางแผนปฏิบัติงานขายสินคาหรือบริการ ประเมินผลและรายงานการขาย 
3.5 หาขอมูล ประเมินผล รายงานผลขอมูลการตลาดและนําไปใชในการตัดสินใจทางการตลาด 
3.6 เขียนแผนธุรกิจตามลักษณะการดําเนินธุรกิจ 
3.7 เลือกตลาดเปาหมายและชองทางการจัดจําหนาย 
3.8 สรางสรรคงานโฆษณา 
3.9 จัดกิจกรรมสงเสริมการขายและจัดแสดงสินคา 
3.10 พัฒนาบุคลิกภาพเหมาะสมกับอาชีพขาย  
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โครงสราง 
หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพพุทธศักราช2556 

ประเภทวชิาพาณิชยกรรม 
สาขาวชิาการตลาด 

 
 

ผูสําเร็จการศึกษาตามหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2556 ประเภทวิชาพาณิชยกรรม 
สาขาวิชาการตลาด จะตองศึกษารายวิชาจากหมวดวิชาตาง ๆ รวมไมนอยกวา103หนวยกิตและเขารวม
กิจกรรมเสริมหลักสูตร   ดังโครงสรางตอไปนี้ 

 

1.หมวดวิชาทักษะชีวิตไมนอยกวา 22 หนวยกิต 
1.1  กลุมวิชาภาษาไทย (ไมนอยกวา  3หนวยกิต) 
1.2 กลุมวิชาภาษาตางประเทศ (ไมนอยกวา  6หนวยกิต) 
1.3 กลุมวิชาวิทยาศาสตร (ไมนอยกวา  4หนวยกิต) 
1.4 กลุมวิชาคณิตศาสตร (ไมนอยกวา  4หนวยกิต) 
1.5 กลุมวิชาสังคมศึกษา (ไมนอยกวา  3หนวยกิต) 
1.6 กลุมวิชาสุขศึกษาและพลศกึษา (ไมนอยกวา  2 หนวยกิต) 
 

2. หมวดวิชาทักษะวิชาชีพไมนอยกวา 71 หนวยกิต 
2.1  กลุมทักษะวิชาชีพพื้นฐาน (18 หนวยกิต) 
2.2  กลุมทักษะวิชาชีพเฉพาะ ( 24หนวยกิต) 
2.3  กลุมทักษะวิชาชีพเลือก  (ไมนอยกวา  21หนวยกิต) 
2.4   ฝกประสบการณทักษะวิชาชีพ (4 หนวยกิต) 
2.5  โครงการพัฒนาทักษะวิชาชีพ (4 หนวยกิต) 
 

3. หมวดวิชาเลือกเสรี ไมนอยกวา 10 หนวยกิต 
 

4. กิจกรรมเสริมหลักสูตร (2 ช่ัวโมงตอสัปดาห) 
 

 รวม ไมนอยกวา 103 หนวยกิต 
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1. หมวดวิชาทักษะชีวิตไมนอยกวา 22   หนวยกิต 
กําหนดใหเรียนรายวิชาลําดับแรกของแตละกลุมวิชา และเลือกเรียนรายวิชาอื่นในกลุมใหครบตาม

หนวยกิตที่กลุมวิชากําหนด  สําหรับกลุมวิชาสุขศึกษาและพลศึกษาใหเลือกเรียนรายวิชาใดๆ ใหครบตาม
หนวยกิตที่กลุมวิชากําหนด  โดยใหสอดคลองหรือสัมพันธกับสาขาวิชาที่เรียน  รวมไมนอยกวา 22 หนวยกิต 
 

 1.1 กลุมวิชาภาษาไทย  ไมนอยกวา3  หนวยกิต 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2000-1101 ภาษาไทยพื้นฐาน 2 - 0 - 2 
2000-1102 ภาษาไทยเพื่ออาชีพ 1 - 0 - 1 
2000-1103 ภาษาไทยธุรกจิ 1 - 0 - 1 
2000-1104 การพูดในงานอาชีพ 1 - 0 - 1 
2000-1105 การเขียนในงานอาชีพ 1 - 0 - 1 
2000-1106 ภาษาไทยเชิงสรางสรรค 1 - 0 - 1 

 

 1.2 กลุมวิชาภาษาตางประเทศ  ไมนอยกวา  6  หนวยกิต 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2000-1201 ภาษาอังกฤษในชีวิตจริง 1 2 - 0 - 2 
2000-1202 ภาษาอังกฤษในชีวิตจริง 2 2 - 0 - 2 
2000-1203 ภาษาอังกฤษฟง – พูด 1 0 - 2 - 1 
2000-1204 ภาษาอังกฤษฟง – พูด 2 0 - 2 - 1 
2000-1205 การอานสื่อส่ิงพิมพในชวีิตประจําวนั 0 - 2 - 1 
2000-1206 การเขียนในชวีิตประจําวัน 0 - 2 - 1 
2000-1208 ภาษาอังกฤษสําหรับงานพาณิชย 0 - 2 - 1 
2000-1209 การโตตอบจดหมายธุรกิจ 0 - 2 - 1 
2000-1218 ภาษาอังกฤษสําหรับการขาย 0 - 2 - 1 

 

 1.3 กลุมวิชาวิทยาศาสตรไมนอยกวา  4  หนวยกิต 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2000-1301 วิทยาศาสตรเพื่อพัฒนาทักษะชวีิต 1 - 2 - 2 
2000-1303 วิทยาศาสตรเพื่อพัฒนาอาชพีธุรกิจและบริการ 1 - 2 - 2 
2000-1306 โครงงานวิทยาศาสตร 0 - 2 - 1 
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 1.4 กลุมวิชาคณิตศาสตร  ไมนอยกวา  4  หนวยกิต 
รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2000-1401 คณิตศาสตรพื้นฐาน 2 - 0 - 2 
2000-1402 คณิตศาสตรพื้นฐานอาชีพ 2 - 0 - 2 
2000-1406 คณิตศาสตรพาณิชยกรรม 2 - 0 - 2 

 

 1.5 กลุมวิชาสังคมศึกษา ไมนอยกวา  3 หนวยกิต 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2000-1501 หนาที่พลเมืองและศีลธรรม 2 - 0 - 2 
2000-1502 ทักษะชวีิตและสังคม 2 - 0 - 2 
2000-1503 ภูมิศาสตรและประวัติศาสตรไทย 2 - 0 - 2 
2000-1504 อาเซียนศึกษา 1 - 0 - 1 
2000-1505 เหตุการณปจจบุัน 1 - 0 - 1 
2000-1506 วัฒนธรรมอาเซียน 1 - 0 - 1 

 

 1.6 กลุมวิชาสุขศึกษาและพลศึกษาไมนอยกวา  2  หนวยกิต 
 

 ใหเลือกเรียนรายวิชาในกลุมสุขศึกษาและกลุมพลศึกษารวมกันไมนอยกวา  2  หนวยกิต  หรือ
เลือกเรียนรายวิชาในกลุมบูรณาการ  

    

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2000-1601 พลศึกษาเพื่อพัฒนาสุขภาพ 0 - 2 - 1 
2000-1602 ทักษะชวีิตในการพัฒนาสุขภาพ 0 - 2 - 1 
2000-1603 การออกกําลังกายเพื่อเสริมสรางสมรรถภาพในการทํางาน 0 - 2 - 1 
2000-1604 การปองกันตนเองจากภัยสังคม 0 - 2 - 1 
2000-1605 พลศึกษาเพื่อพัฒนากายภาพเฉพาะทาง 0 - 2 - 1 
2000-1606 การจัดระเบียบชีวิตเพื่อความสุข 1 - 0 - 1 
2000-1607 เพศวิถีศึกษา 1 - 0 - 1 
2000-1608 ส่ิงเสพติดศึกษา 1 - 0 - 1 
2000-1609 ทักษะการพัฒนาพฤติกรรมสุขภาพ 1 - 2 - 2 
2000-1610 การพัฒนาคุณภาพชีวติ 1 - 2 - 2 
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2.  หมวดวิชาทักษะวิชาชีพไมนอยกวา 71 หนวยกิต 
 

 2.1 กลุมทักษะวิชาชีพพืน้ฐาน18  หนวยกิตใหเรียนรายวิชาตอไปนี ้
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2001-1001 ความรูเกี่ยวกบังานอาชีพ 2 - 0 - 2 
2001-2001 คอมพิวเตอรและสารสนเทศเพื่องานอาชีพ 1 - 2 - 2 
2200-1001 เศรษฐศาสตรเบื้องตน 2 - 0 - 2 
2200-1002 การบัญชีเบื้องตน 1 1 - 2 - 2 
2200-1003 การบัญชีเบื้องตน 2 1 - 2 - 2 
2200-1004 การขายเบื้องตน 1 2 - 0 - 2 
2200-1005 การขายเบื้องตน 2 1 - 2 - 2 
2200-1006 พิมพดีดไทยเบื้องตน 1 - 2 - 2 
2200-1007 พิมพดีดอังกฤษเบื้องตน 1 - 2 - 2 

 

 2.2 กลุมทักษะวิชาชีพเฉพาะ24  หนวยกิตใหเรียนรายวิชาตอไปนี ้
รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2202-2001 ศิลปะการขาย 2 - 2 - 3 
2202-2002 การหาขอมูลการตลาด 2 - 2 - 3 
2202-2003 การดําเนนิธุรกิจขนาดยอม 2 - 2 - 3 
2202-2004 การจัดจําหนายสินคาและบริการ 2 - 2 - 3 
2202-2005 การโฆษณา 1 - 4 - 3 
2202-2006 การสงเสริมการขาย 2 - 2 - 3 
2202-2007 การจัดแสดงสนิคา 1 - 4 - 3 
2202-2008 การพัฒนาบุคลิกภาพนกัขาย 2 - 2 - 3 

 

 2.3 กลุมทักษะวิชาชีพเลือก  ไมนอยกวา   21หนวยกิตใหเลือกเรียนรายวิชาตอไปนี ้
สาขางานการตลาด 
รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2202-2101 การจัดซื้อเบื้องตน 2 - 0 - 2 
2202-2102 การขายตรง 2 - 2 - 3 
2202-2103 การคาปลีกและการคาสง 2 - 2 - 3 
2202-2104 การบรรจุภัณฑ 1 - 2 - 2 
2202-2105 ลูกคาสัมพันธ 1 - 2 - 2 
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รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2202-2106 การกําหนดราคา 2 - 0 - 2 
2202-2107 การประกันภัย 2 - 2 - 3 
2202-2108 การขายประกนัชีวิต 1 - 2 - 2 
2202-2109 การจัดการผลติภัณฑทองถ่ิน 2 - 2 - 3 
2202-2110 การคิดเชิงสรางสรรคทางการตลาด 1 - 2 - 2 
2202-2111 การคากลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 3 - 0 - 3 
2202-2112 ศิลปะเชิงพาณชิย 1 - 2 - 2 
2202-2113 การขายออนไลน 2 - 2 - 3 
2202-2114 กฎหมายธุรกจิคาปลีกและขายตรง 2 - 0 - 2 
2212-2108 ภาษาอังกฤษสําหรับพนักงานขาย 1 - 2 - 2 
2001-1002 การเปนผูประกอบการ 2 - 0 - 2 
2001-1003 พลังงานและสิง่แวดลอม 1 - 2 - 2 
2001-1004 อาชีวอนามัยและความปลอดภัย 1 - 2 - 2 
รายวิชาทวภิาคี 
2202-5101 ปฏิบัติงานการตลาด 1 * - * - * 
2202-5102 ปฏิบัติงานการตลาด2 * - * - * 
2202-5103 ปฏิบัติงานการตลาด 3 * - * - * 
2202-5104 ปฏิบัติงานการตลาด 4 * - * - * 
2202-5105 ปฏิบัติงานการตลาด 5 * - * - * 
2202-5106 ปฏิบัติงานการตลาด 6 * - * - * 

 

 สําหรับการจัดการศึกษาระบบทวิภาคใีหสถานศึกษารวมกับสถานประกอบการวิเคราะหลักษณะงาน
ของสถานประกอบการ    เพือ่กําหนดรายละเอียดของรายวิชาทวภิาคี   รวมทั้งจัดทําแผนการฝกอาชีพ  การวัด
และการประเมินผลรายวิชานั้น ๆ ทั้งนี้ โดยใชเวลาฝกในสถานประกอบการไมนอยกวา  54  ช่ัวโมงมีคาเทากับ 1 
หนวยกิต 

 

 2.4 ฝกประสบการณทักษะวิชาชพี4  หนวยกิต 
 ใหเลือกเรยีนรายวิชา  2202-8001  ฝกงานหรอืรายวิชา  2202-8002  ฝกงาน 1 และ 2202-8003 ฝกงาน 2 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2202-8001 ฝกงาน * - * - 4 
 

2202-8002 ฝกงาน 1 * - * - 2 
2202-8003 ฝกงาน 2 * - * - 2 



42 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พทุธศักราช 2556 สาขาวิชาการตลาด ประเภทวิชาพาณชิยกรรม 

 2.5 โครงการพฒันาทักษะวิชาชพี4  หนวยกิต 
ใหเลือกเรยีนรายวิชา 2202-8501 โครงการหรือรายวิชา 2202-8502โครงการ 1และ 2202-8503 โครงการ 2 

 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2202-8501 โครงการ * - * - 4 
 

2202-8502 โครงการ 1 * - * - 2 
2202-8503 โครงการ 2 * - * - 2 

 

3. หมวดวิชาเลือกเสรีไมนอยกวา 10  หนวยกิต 
 ใหเลือกเรยีนตามความถนัดและความสนใจจากรายวิชาที่กําหนด หรือเลือกเรียนจากรายวิชาใน
หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพพุทธศักราช  2556  ทกุประเภทวิชาสาขาวิชา  หมวดวิชาทักษะชีวิตทั้งนี ้ 
สถานศึกษาอาชีวศึกษาหรือสถาบันสามารถพัฒนารายวชิาเพิ่มเติมในหมวดวิชาเลือกเสรีไดตามบริบทและ
ความตองการของชุมชนและทองถ่ิน 

 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2202-9001 การประชาสัมพันธ 1 - 2 - 2 
2202-9002 การตลาดเชิงจริยธรรม 2 - 0 - 2 
2202-9003 การบริหารเวลา 3 - 0 - 3 
2202-9004 สภาวการณทางการตลาด 3 - 0 - 3 
2202-9005 การรวมกลุมทางการคา 3 - 0 - 3 
2200-1008 กฎหมายพาณชิย 2 - 0 - 2 
 

4.  กิจกรรมเสริมหลักสูตร2 ช่ัวโมงตอสัปดาห 
สถานศึกษาตองจัดใหมีกิจกรรมเสริมหลักสูตรไมนอยกวา 2 ช่ัวโมงตอสัปดาห 

 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2000-2001 กิจกรรมลูกเสอืวิสามัญ 1 0 - 2 - 0 
2000-2002 กิจกรรมลูกเสอืวิสามัญ 2 0 - 2 - 0 
2000-2003 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 1 0 - 2 - 0 
2000-2004 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 2 0 - 2 - 0 
2000-2005 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 3 0 - 2 - 0 
2000-2006 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 4 0 - 2 - 0 
 

2000*200x กิจกรรมนกัศกึษาวิชาทหาร / กิจกรรมที่สถานศึกษาหรอื 0 - 2 - 0 
 สถานประกอบการจัด 
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คําอธิบายรายวิชา 
 
 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2556 
ประเภทวชิาพาณิชยกรรม 

 

สาขาวิชาการตลาด 
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รายวิชาสาขาวิชาการตลาด 
 

2202-2001 ศิลปะการขาย 2 - 2 - 3 
2202-2002 การหาขอมูลการตลาด 2 - 2 - 3 
2202-2003 การดําเนนิธุรกิจขนาดยอม 2 - 2 - 3 
2202-2004 การจัดจําหนายสินคาและบริการ 2 - 2 - 3 
2202-2005 การโฆษณา 1 - 4 - 3 
2202-2006 การสงเสริมการขาย 2 - 2 - 3 
2202-2007 การจัดแสดงสนิคา 1 - 4 -3 
2202-2008 การพัฒนาบุคลิกภาพนกัขาย 2 - 2 - 3 

 

2202-2101 การจัดซื้อเบื้องตน 2 - 0 - 2 
2202-2102 การขายตรง 2 - 2 - 3 
2202-2103 การคาปลีกและการคาสง 2 - 2 - 3 
2202-2104 การบรรจุภัณฑ 1 - 2 - 2 
2202-2105 ลูกคาสัมพันธ 1 - 2 - 2 
2202-2106 การกําหนดราคา 2 - 0 - 2 
2202-2107 การประกันภัย 2 - 2 - 3 
2202-2108 การขายประกนัชีวิต 1 - 2 - 2 
2202-2109 การจัดการผลติภัณฑทองถ่ิน 2 - 2 - 3 
2202-2110 การคิดเชิงสรางสรรคทางการตลาด 1 - 2 - 2 
2202-2111 การคากลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 3 - 0 - 3 
2202-2112 ศิลปะเชิงพาณชิย 1 - 2 - 2 
2202-2113 การขายออนไลน 2 - 2 - 3 
2202-2114 กฎหมายธุรกจิคาปลีกและขายตรง 2 - 0 - 2 
 

2202-5X0X ปฏิบัติงาน.................X * - * - * 
2202-800X ฝกงาน X * - * - * 
2202-850X โครงการ X * - * - * 
 

2202-9001 การประชาสัมพันธ 1 - 2 - 2 
2202-9002 การตลาดเชิงจริยธรรม 2 - 0 - 2 
2202-9003 การบริหารเวลา 3 - 0 - 3 
2202-9004 สภาวการณทางการตลาด 3 - 0 - 3 
2202-9005 การรวมกลุมทางการคา 3 - 0 - 3 
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2202–2001 ศิลปะการขาย 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักศิลปะการขาย กระบวนการขายและเทคนิคการเสนอขาย 
2. มีทักษะเกีย่วกบักระบวนการขาย การวางแผนการขาย การเขียนคําพูดขาย และเทคนิค           

การเสนอขาย 
3. มีทักษะเกีย่วกบัการจัดการเอกสารการขาย การจัดการขอรองเรียนของลูกคา การประเมินผล

และการรายงานการขาย 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความเชื่อมั่นในตนเอง ความมีมนุษยสัมพนัธ      

ความแนบเนียน ความคิดริเร่ิมสรางสรรคและจิตบริการ 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักศลิปะการขาย ทฤษฏีแรงจูงใจและกระบวนการตัดสินใจซื้อ 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับกระบวนการขาย การวางแผนการขาย การเขียนคําพูดขาย และเทคนิค      

การเสนอขาย 
3. แสดงความรูเกี่ยวกับเอกสารการขาย การจัดการขอรองเรียนของลูกคา การประเมินผลและ       

การรายงานการขาย 
4. วางแผนและปฏิบัติการขายตามหลักการ 
5. จัดการเกี่ยวกบัเอกสารการขาย ขอรองเรียนของลูกคา ประเมินผลและรายงานการขายตาม

หลักการ 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักศิลปะการขาย ทฤษฏีแรงจูงใจ กระบวนการตัดสินใจซื้อ กระบวนการ
ขาย การวางแผนการขาย การเขียนคําพูดขาย เทคนิคการเสนอขาย เอกสารที่เกี่ยวกับการขาย การจัดการ    
ขอรองเรียนของลูกคา การประเมินผลและการรายงานการขาย 
 

2202–2002 การหาขอมูลการตลาด 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการหาขอมูลการตลาด 
2. เขาใจเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารขอมูลการตลาด 
3. มีทักษะในการหาขอมูล ประมวลผล แปลความหมาย และรายงานผลขอมูลการตลาด 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความละเอียดรอบคอบ ความมีระเบียบวินยั         

ความซื่อสัตยสุจริตและความสนใจใฝรู 
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สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการหาขอมลูการตลาด 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารขอมูลการตลาด 
3. วางแผนและดาํเนินกระบวนการหาขอมูลทางการตลาดตามหลักการ 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในกระบวนการหาขอมูลการตลาด 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการหาขอมูลการตลาด  ประเภทและแหลงขอมูลการตลาด  เครื่องมือ

การเก็บขอมูล  กระบวนการหาขอมูลการตลาด  การประมวลผลขอมูล การแปลความหมายขอมูล               
การรายงานผลขอมูล การนําขอมูลไปใชทางการตลาด   เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารใน
กระบวนการหาขอมูลการตลาด 
 

2202-2003 การดําเนินธุรกิจขนาดยอม 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการดําเนนิธุรกิจขนาดยอม 
2. มีทักษะในการเขียนแผนธุรกิจสําหรับธุรกิจขนาดยอม 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความรับผิดชอบ ความอดทนอดกลั้น ความเชื่อมั่นใน

ตนเอง ความละเอียดรอบคอบ และความคดิริเร่ิมสรางสรรค    
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการดําเนินธรุกิจขนาดยอม 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับกฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกบัการดําเนนิธุรกิจขนาดยอม 
3. แสดงความรูเกี่ยวกับการตลาดและแผนธุรกิจสําหรับธุรกิจขนาดยอม 
4. เลือกทําเลที่ตั้ง และแหลงเงินทุนสําหรับธุรกิจขนาดยอมตามหลักการ 
5. เขียนแผนธุรกิจสําหรับธุรกิจขนาดยอมตามหลักการ 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการดําเนินธุรกิจขนาดยอม ประเภทและรูปแบบของธุรกิจขนาดยอม 

การเปนผูประกอบการ การเริ่มตนธุรกิจขนาดยอม การจดทะเบียนจัดตั้งธุรกิจ กฎหมายและองคการที่
เกี่ยวของกับการดําเนินธุรกิจขนาดยอม ทําเลที่ตั้ง แหลงเงินทุน การตลาดสําหรับธุรกิจขนาดยอมและ       
แผนธุรกิจ 
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2202-2004 การจัดจําหนายสินคาและบรกิาร 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการจัดจําหนายสินคาและบริการ 
2. มีทักษะในการกําหนดตลาดเปาหมาย และวางแผนการจดัจําหนายสินคาและบริการ 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความรับผิดชอบ การทํางานเปนทีม ความมี       

มนุษยสัมพนัธ และความซื่อสัตยสุจริต    
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการจัดจําหนายสินคาและบรกิาร 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับสถานการณทางการตลาด และตลาดเปาหมาย 
3. แสดงความรูเกี่ยวกับกฎหมาย และองคการที่เกี่ยวของกบัการจัดจําหนายสินคาและบริการ 
4. วางแผนและจดัจําหนายสินคาและบริการตามหลักการ 
5. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในการจัดจําหนายสนิคาและบริการ 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการการจัดจําหนายสินคาและบริการ ลักษณะตลาดสินคาและบริการ 

สถานการณทางการตลาด  ตลาดเปาหมาย ชองทางการจัดจําหนาย การขนสงสินคา การคลังสินคา  กฎหมาย
และองคการที่เกี่ยวของกับการจัดจําหนายสินคาและบริการ เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารเพื่อจัด
จําหนายสินคาและบริการ 
 

2202-2005 การโฆษณา 1 - 4 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการโฆษณาและการสรางสรรคงานโฆษณา 
2. เขาใจสื่อโฆษณา การวดัผลและประเมนิผลการโฆษณา 
3. เขาใจจรรยาบรรณการโฆษณา กฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับการโฆษณา 
4. เขาใจเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการโฆษณา 
5. มีทักษะในการสรางสรรคงานโฆษณาและเลือกสื่อโฆษณา 
6. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความคิดริเร่ิมสรางสรรค ความสนใจใฝรู              

ความประหยัด และความรับผิดชอบ    
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สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการโฆษณาและการสรางสรรคงานโฆษณา 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับสื่อโฆษณา การวัดผลและประเมินผลการโฆษณา 
3. แสดงความรูเกี่ยวกับจรรยาบรรณการโฆษณา กฎหมายและองคการทีเ่กี่ยวของกับการโฆษณา 
4. สรางสรรคงานโฆษณา เลือกสื่อโฆษณา วดัผลและประเมินผลการโฆษณาตามหลักการ 
5. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในงานโฆษณา 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการโฆษณา ประเภทของการโฆษณา การสรางสรรคงานโฆษณา   

ส่ือโฆษณา  การวัดผลและประเมินผล จรรยาบรรณการโฆษณา กฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับ        
การโฆษณา เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการโฆษณา   
 

2202-2006 การสงเสริมการขาย 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการสงเสริมการขาย 
2. เขาใจกฎหมายและจรรยาบรรณการสงเสริมการขาย 
3. เขาใจเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการสงเสริมการขาย 
4. มีทักษะในการวางแผนและจัดกิจกรรมสงเสริมการขายตามสถานการณทางการตลาด 
5. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความคิดริเร่ิมสรางสรรค ความกระตือรือรน          

การทํางานเปนทีม และความประหยดั 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสงเสริมการขาย 
2. แสดงความรูเกี่ยวกบักฎหมายและจรรยาบรรณการสงเสริมการขาย 
3. วางแผนและจดักิจกรรมสงเสริมการขายตามหลักการและสถานการณทางการตลาด 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในการสงเสริมการขาย 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการสงเสริมการขาย การสงเสริมการขายมุงสูผูบริโภค การสงเสริม

การขายมุงสูคนกลาง การสงเสริมการขายมุงสูพนักงานขาย ปญหาและอุปสรรค การวัดผลและประเมินผล 
กฎหมายและจรรยาบรรณการสงเสริมการขายเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการสงเสริมการขาย 
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2202-2007 การจัดแสดงสนิคา 1 - 4 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการจัดแสดงสนิคา 
2. มีทักษะในการออกแบบและจัดแสดงสินคา 
3. กําหนดงบประมาณและประมาณการคาใชจายการจดัแสดงสินคา 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการจัดแสดงสินคา 
5. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความคิดริเร่ิมสรางสรรค การทํางานเปนทมี  

ความอุตสาหพยายาม ความกระตือรือรน และความประหยัด 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการจัดแสดงสินคา 
2. วางแผนและออกแบบจดัแสดงสินคาตามหลักการ 
3. กําหนดงบประมาณและประมาณการคาใชจายการจดัแสดงสินคาตามหลักการ 
4. เตรียมวัสดุอุปกรณและจัดแสดงสินคาตามหลักการ 
5. ติดตามและประเมินผลการจดัแสดงสินคาตามหลักการ 
6. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในการจัดแสดงสินคา 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการจัดแสดงสินคา ประเภทของการจัดแสดงสินคาการวางแผนการจัด

แสดงสินคา การออกแบบผังรานคา การออกแบบจัดแสดงสินคา งบประมาณการจัดแสดงสินคา              
การจัดเตรียมวัสดุอุปกรณและจัดแสดงสินคา การติดตามและการประเมินผล เทคโนโลยีสารสนเทศและ 
การสื่อสารการจัดแสดงสินคา 
 

2202-2008 การพัฒนาบุคลิกภาพนักขาย 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการพัฒนาบุคลิกภาพนกัขาย 
2. เขาใจศิลปะการพูด มารยาททางสังคม และการสรางความประทับใจในงานขาย 
3. มีทักษะในการพัฒนาบุคลิกภาพเหมาะสมกับอาชีพขาย 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความเชื่อมั่นในตนเอง ความสุภาพออนนอม ความมี

มนุษยสัมพนัธ ความแนบเนยีน และความมีระเบียบวินยั 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกบัหลักการและกระบวนการพัฒนาบคุลิกภาพนกัขาย 
2. พัฒนาศิลปะการพูด มารยาททางสังคม และการสรางความประทับใจในงานขายตามหลักการ 
3. พัฒนาบุคลิกภาพเหมาะสมกบัอาชีพขายตามหลักการ 
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คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการพัฒนาบุคลิกภาพนักขาย  จิตวิทยาและทฤษฎีบุคลิกภาพ  
บุคลิกภาพในงานอาชีพขาย กระบวนการพัฒนาบุคลิกภาพ ศิลปะการพูด มารยาททางสังคมและการสราง
ความประทับใจในงานขาย 
 

2202-2101 การจัดซื้อเบื้องตน 2 - 0 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการจัดซื้อ 
2. เขาใจคุณสมบตัิและจรรยาบรรณผูจัดซื้อ 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความละเอียดรอบคอบ ความซื่อสัตยสุจริต           

ความกระตือรือรน และความประหยดั 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการจัดซื้อ 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับคุณสมบัติและจรรยาบรรณผูจัดซื้อ 
3. ออกแบบกระบวนการจัดซือ้ตามหลักการ 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในการจัดซื้อตามหลกัการ 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาเกี่ยวกับหลักการจัดซื้อ นโยบายการจัดซื้อ บทบาทของหนวยงานจัดซื้อ กฎระเบียบ  

กระบวนการและวิธีปฏิบัติในการจัดซื้อ การเจรจาตอรอง การจัดเก็บและการควบคุมสินคาคงคลัง  
คุณสมบัติและจรรยาบรรณผูจัดซื้อ เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการจัดซื้อ 
 

2202-2102 การขายตรง 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการขายตรง 
2. เขาใจคุณสมบตัิ จรรยาบรรณวิชาชีพขายตรง กฎหมายและองคการทีเ่กี่ยวของกับธรุกิจขายตรง 
3. มีทักษะในการวางแผนและปฏิบัติการขายตรง 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความมีมนุษยสัมพันธ ความรับผิดชอบ การทํางาน

เปนทีม ความซื่อสัตยสุจริต และมีภาวะผูนาํ 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการขายตรง 
2. แสดงความรูเกีย่วกบัคุณสมบตัิจรรยาบรรณวชิาชีพขายตรงและองคการที่เกีย่วของกับธุรกจิขายตรง 
3. วางแผนและปฏิบัติการขายตรงตามหลักการ 
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คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการและการดําเนินธุรกิจขายตรง รูปแบบของการขายตรง สภาวการณ

ตลาดขายตรง แผนการตลาดของธุรกิจขายตรง  การวิเคราะหกลุมเปาหมาย  การวางแผนและเทคนิค              
การขายตรง คุณสมบัติและจรรยาบรรณวิชาชีพขายตรง กฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับธุรกิจขายตรง 
 

2202-2103 การคาปลีกและการคาสง 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการ กระบวนการคาปลีกและการคาสง 
2. เขาใจโครงสรางของหนวยงานธุรกิจคาปลีกและการคาสง กฎหมายและองคการที่เกีย่วของกับ

การคาปลีกและการคาสง แนวโนมการคาปลีกและการคาสง 
3. มีทักษะในการดําเนินงานการคาปลีกและการคาสง 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความอดทนอดกลั้น ความซือ่สัตยสุจริต              

ความขยันหมัน่เพยีร และความกระตือรือรน 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการ กระบวนการคาปลีกและการคาสง 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับโครงสรางของหนวยงานธุรกิจการคาปลีกและการคาสงกฎหมายและ

องคการที่เกี่ยวของกับการคาปลีกและการคาสง แนวโนมการคาปลีกและการคาสง 
3. วางแผนและดาํเนินการการคาปลีกและการคาสงตามหลักการ 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในการดําเนินการคา 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการคาปลีกและการคาสง  ประเภทของการคาปลีกและการคาสง  
โครงสรางของหนวยงานธุรกิจการคาปลีกและการคาสง การเลือกทําเลที่ตั้ง การจัดซื้อสินคา การควบคุม
สินคาคงคลัง การกําหนดราคาขายปลีกและราคาขายสง การใหบริการลูกคา กฎหมายและองคการที่
เกี่ยวของกับการคาปลีกและการคาสง แนวโนมการคาปลีกและการคาสง เทคโนโลยีสารสนเทศและ       
การสื่อสารการคา 
 

2202-2104 การบรรจุภัณฑ 1 - 2 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการบรรจุภัณฑ การออกแบบ การพัฒนาบรรจุภัณฑและวัสดบุรรจุภัณฑ 
2. มีทักษะในการออกแบบและพัฒนาบรรจภุัณฑ 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความคิดริเร่ิมสรางสรรค ความประหยดั และ         

ความสนใจใฝรู 
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สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการออกแบบ การพัฒนาบรรจุภณัฑและวัสดุบรรจุภณัฑ 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับกฎหมายที่เกีย่วของกับบรรจุภณัฑและสิ่งแวดลอม 
3. ออกแบบและพัฒนาบรรจุภณัฑตามหลักการ 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในการออกแบบและพัฒนาบรรจุภณัฑ 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการบรรจุภัณฑ  หนาที่และประโยชนของบรรจุภัณฑ  ประเภทและ
ลักษณะของบรรจุภัณฑ วัสดุบรรจุภัณฑ การออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ กฎหมายที่เกี่ยวของกับ          
บรรจุภัณฑและสิ่งแวดลอม เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการบรรจุภัณฑ   
 

2202-2105 ลูกคาสัมพันธ 1 - 2 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการลูกคาสัมพันธ 
2. มีทักษะในการรักษาความสมัพันธกับลูกคา 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความมีมนุษยสัมพันธ ความสุภาพออนนอม       

ความแนบเนียน และการควบคุมตนเอง 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการ กระบวนการลูกคาสัมพันธและพฤติกรรมลูกคา 
2. วิเคราะหพฤตกิรรมและรักษาความสมัพันธกับลูกคาตามหลักการ 
3. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในงานลูกคาสัมพันธ 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการลูกคาสัมพันธ พฤติกรรมลูกคา กระบวนการลูกคาสัมพันธ           
การจัดการฐานขอมูลลูกคา การสรางและรักษาความสัมพันธกับลูกคา การจัดการขอรองเรียน คุณสมบัติของ
ผูปฏิบัติงานลูกคาสัมพันธ 
 

2202-2106 การกําหนดราคา 2 - 0 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการนโยบายราคา วิธีการกําหนดราคา ปจจัยทีม่ีอิทธิพลตอการกําหนดราคา และ
ความสัมพันธระหวางราคากบัสวนประสมการตลาด 

2. เขาใจกฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับการกําหนดราคาสินคา 
3. มีทักษะในการกําหนดราคาสินคาและบริการตามสถานการณทางการตลาด 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความซื่อสัตยสุจริต ความละเอยีดรอบคอบ และมีภาวะผูนํา 
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สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการ นโยบายการกําหนดราคา วิธีการกําหนดราคาปจจัยที่มอิีทธิพล

ตอการกําหนดราคาและความสัมพันธระหวางราคากับสวนประสมการตลาด 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับกฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกบัการกําหนดราคาสินคา 
3. กําหนดราคาสินคาและบริการตามหลักการและสถานการณทางการตลาด 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการกําหนดราคา วัตถุประสงคการกําหนดราคา ปจจัยที่มีอิทธิพลตอการกําหนด
ราคา ความสัมพันธระหวางราคากับสวนประสมการตลาด นโยบายราคา วิธีการกําหนดราคา  กฎหมายและ
องคการที่เกี่ยวของกับการกําหนดราคาสินคา 
 

2202-2107 การประกันภัย 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการประกันภัยเงื่อนไขของการประกันภัยและธรุกิจการประกนัภัย 
2. เขาใจคุณสมบตัิ จรรยาบรรณอาชีพประกนัภัย การเขาสูอาชีพประกันภัย 
3. เขาใจกฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับการประกันภัย 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความรับผิดชอบ ความละเอยีดรอบคอบ              

ความอุตสาหพยายาม และความสุภาพออนนอม 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกบัหลักการประกันภัย เงื่อนไขของการประกันภัยและธุรกิจการประกันภัย 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับคุณสมบัติ จรรยาบรรณอาชีพประกนัภัย และการเขาสูอาชีพประกันภยั 
3. แสดงความรูเกี่ยวกับกฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกบัการประกันภัย 
4. เตรียมความพรอมสําหรับการเปนตัวแทนประกันภัยตามหลักการ 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการประกันภัย ประเภทของการประกันภัย เงื่อนไขของการประกันภัย ธุรกิจการ
ประกันภัย คุณสมบัติและจรรยาบรรณอาชีพประกันภัย การเขาสูอาชีพประกันภัย กฎหมายและองคการที่
เกี่ยวของกับการประกันภัย 
 

2202-2108 การขายประกันชีวิต 1 - 2 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการกระบวนการและเทคนิคการขายประกนัชีวติ 
2. เขาใจประเภทและรูปแบบการประกันชวีิต 
3. เขาใจคณุสมบตั ิจรรยาบรรณตวัแทนประกันชวีติ กฎหมายและองคการทีเ่กีย่วของกับการประกนัชีวติ 
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4. มีทักษะในการวางแผนการขายและเทคนคิการขายประกันชีวิต 
5. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความรับผิดชอบ  ความซื่อสัตยสุจริต  ความมี         

มนุษยสัมพนัธ ความละเอียดรอบคอบ ความสุภาพออนนอม และการควบคุมตนเอง 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการ กระบวนการและเทคนิคการขายประกันชีวิต 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับคุณสมบัติ จรรยาบรรณตัวแทนขายประกันชวีิตกฎหมายและองคการที่

เกี่ยวของกับการประกันชวีิต 
3. วางแผนการขายและเทคนิคการขายประกนัชีวิตตามหลักการ 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการประกันชีวิต ประเภทและรูปแบบของการประกันชีวิต คุณสมบัติ
และจรรยาบรรณตัวแทนขายประกันชีวิต กระบวนการขายและเทคนิคการขายประกันชีวิต กฎหมายและ
องคการที่เกี่ยวของกับการประกันชีวิต 
 

2202-2109 การจัดการผลิตภัณฑทองถิน่ 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการจัดการผลติภัณฑทองถ่ิน 
2. เขาใจหลักปรชัญาของเศรษฐกิจพอเพียง หลักธรรมาภิบาล กฎหมายและองคการทีเ่กี่ยวของกับ

การจัดการผลติภัณฑทองถ่ิน 
3. มีทักษะในการวางแผนและจัดการผลิตภณัฑทองถ่ิน 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความคิดริเร่ิมสรางสรรค ความสนใจใฝรู การทํางาน

เปนทีม และมภีาวะผูนํา 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการจัดการผลิตภัณฑทองถ่ิน 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพยีง หลักธรรมาภิบาลกฎหมายและองคการ

ที่เกี่ยวของกับการจัดการผลติภัณฑทองถ่ิน 
3. วางแผนและจดัการผลิตภัณฑทองถ่ินตามหลักการและสถานการณทางการตลาด 
4. ประยกุตใชหลักปรัชญาของเศรษฐกจิพอเพยีงและหลักธรรมาภิบาลในการจดัการผลิตภณัฑทองถ่ิน 
5. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารกับการจัดการผลิตภณัฑทองถ่ิน 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการจัดการผลิตภัณฑทองถ่ิน วิสาหกิจชุมชน  ประเภทผลิตภัณฑทองถ่ิน 
การพัฒนาผลิตภัณฑทองถ่ิน การตลาดผลิตภัณฑทองถ่ิน หลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงและหลักธรรมาภิบาล
กับการจัดการผลิตภัณฑทองถ่ิน กฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับการจัดการผลิตภัณฑทองถ่ิน 
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2202-2110 การคิดเชิงสรางสรรคทางการตลาด 1 - 2 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการคิดสรางสรรคทางการตลาด 
2. มีทักษะในการคิดสรางสรรคทางการตลาด 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความคิดริเร่ิมสรางสรรค ความสนใจใฝรูความเชื่อมั่น

ในตนเอง ความรับผิดชอบ และมีภาวะผูนํา 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการ กระบวนการและเทคนิคการคิดสรางสรรคทางการตลาด 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับการสรางนวัตกรรมและมูลคาเพิ่มทางการตลาด 
3. สรางนวัตกรรมและมูลคาเพิม่ทางการตลาดตามหลักการ 
4. ประยุกตใชความคิดสรางสรรคในงานการตลาด 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการคิดสรางสรรคทางการตลาด ลักษณะและองคประกอบการคิด
สรางสรรค กระบวนการและเทคนิคการคิดสรางสรรค การสรางนวัตกรรมและมูลคาเพิ่มทางการตลาด  
ความคิดสรางสรรคกับสถานการณและภูมิปญญาไทย  กฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับการคุมครอง
ทรัพยสินทางปญญา   
 

2202-2111 การคากลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 3 - 0 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการรวมกลุมประชาคมเศรษฐกจิอาเซียนการคาและขอตกลงทางการคา แนวโนม
การคาในกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 

2. วิเคราะหแนวโนมการคาในกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความมีมนุษยสัมพันธ ความสามัคคี มีภาวะผูนํา และ

ความเปนประชาธิปไตย 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการรวมกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียนการคาและขอตกลง 
ทางการคา แนวโนมการคาในกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 

2. แสดงความรูเกี่ยวกับผลิตภณัฑและการจดัจําหนายในกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซยีน 
3. วิเคราะหแนวโนมการคาในกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียนตามหลักการและสถานการณ 
4. เตรียมความพรอมของตนเองสําหรับการคากลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 
5. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการคากลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 
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คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการรวมกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน  ผลิตภัณฑและการจัดจําหนายในกลุม
ประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน  การคากลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน  ขอตกลงทางการคา  แนวโนมการคา
ในกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการคากลุมประชาคมเศรษฐกิจ
อาเซียน 
 

2202-2112  ศิลปะเชิงพาณชิย 1 - 2 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการศิลปะเชิงพาณชิย 
2. มีทักษะในการออกแบบและตกแตงเชิงพาณิชย 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความคิดริเร่ิมสรางสรรค ความประหยดั ความเชื่อมั่น

ในตนเอง ความสนใจใฝรู และความอุตสาหพยายาม 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการออกแบบและตกแตงศิลปะเชิงพาณิชย 
2. ออกแบบและตกแตงเชิงพาณิชยตามหลักการ 
3. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารงานศิลปะเชิงพาณิชย 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการศิลปะเชิงพาณิชย องคประกอบของศิลปะ  ทฤษฎีการตกแตง   
การออกแบบและตกแตงเชิงพาณิชย การจัดแสดงสินคา นิทรรศการ สัญลักษณทางธุรกิจ  เทคโนโลยี
สารสนเทศและการสื่อสารงานศิลปะเชิงพาณิชย 
 

2202-2113 การขายออนไลน 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการ และกระบวนการขายออนไลน 
2. มีทักษะในการขายสินคาออนไลน 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความซื่อสัตยสุจริต ความคิดริเร่ิมสรางสรรค          

ความรับผิดชอบ ความสนใจใฝรู และความละเอียดรอบคอบ 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการกระบวนการขายออนไลนและปจจยัที่มอิีทธิพลตอการตัดสินใจ
ซ้ือและตลาดเปาหมาย 

2. แสดงความรูเกี่ยวกับจรรยาบรรณการขายออนไลน กฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับการขาย
ออนไลน 
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3. ขายสินคาออนไลนตามหลกัการและสถานการณทางการตลาด 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการขายออนไลน 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการ และกระบวนการขายออนไลน  รูปแบบและประโยชนการขาย
สินคาออนไลน  ปจจัยที่มีอิทธิพลตอการตัดสินใจซื้อสินคาออนไลน ตลาดเปาหมาย แนวโนมการตลาด
ออนไลน  จรรยาบรรณการขายออนไลน กฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับการขายออนไลน เทคโนโลยี
สารสนเทศและการสื่อสารการขายออนไลน    
 

2202-2114 กฎหมายธุรกิจคาปลีกและการขายตรง 2 – 0 – 2  
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. มีความรูความเขาใจในกฎหมายคาปลีก  การขายตรง  การตลาดแบบตรง 
2. มีความรูความเขาใจในประมวลกฎหมายแพงและพาณชิย  วาดวยบุคคล  นิติกรรม  สัญญา  หนี้ 
3. มีความรูความเขาใจในสัญญาซื้อขาย  สัญญาตัวแทนนายหนาตามประมวลกฎหมายแพงและ

พาณิชย 
4. มีความรูความเขาใจเกี่ยวกับกฎหมายเพื่อการคุมครองผูบริโภค  
5. มีทักษะในการนําหลักเกณฑทางกฎหมายธุรกิจคาปลีกและขายตรงมาใชในงานอาชีพ 
6. ตระหนกัถึงความสําคัญของกฎหมายธุรกจิคาปลีกและการขายตรง 

สมรรถนะรายวิชา 
1.  แสดงความรูเกี่ยวกับกฎหมายธุรกิจคาปลีกและการขายตรง 
2.  แสดงความรูเกี่ยวกับสัญญาซื้อขายและสัญญาตัวแทนนายหนา 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับกฎหมายลักษณะบุคคล  นิติกรรม  สัญญา  หนี้  สัญญาซื้อขาย  สัญญาตัวแทน
นายหนาตามประมวลกฎหมายแพงและพาณิชย  พระราชบัญญัติขายตรงและการตลาดแบบตรง  กฎหมาย 
คาปลีก  กฎหมายวาดวยขอสัญญาที่ไมเปนธรรม  กฎหมายความรับผิดชอบตอความเสียหายที่เกิดจากสินคา
ที่ไมปลอดภัยและกฎหมายวิธีพิจารณาคดีผูบริโภค 
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รายวิชาทวิภาคี 
 

2202-5X0X ปฏิบตัิงาน ...............................................X * - * - * 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. มีความเขาใจหลักการปฏิบัติงานและการปฏิบัติตนในการประกอบอาชีพ 
2. ปฏิบัติงานอาชีพตามภาระหนาที่ในสถานประกอบการที่กําหนด ประยุกตใชความรูและทักษะ

ในการปฏิบัติงาน 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการปฏิบัติงาน รับผิดชอบ รอบคอบ ตรงตอเวลา รักษาความสะอาด 

และทํางานรวมกับผูอ่ืน 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูและประสบการณในการปฏิบัติงานในสถานประกอบการ 
2. ปฏิบัติงานอาชีพตามภาระหนาที่ในสถานประกอบการ 

คําอธิบายรายวิชา 
ใหสถานศึกษารวมกับสถานประกอบการวิเคราะหงานและกําหนดภาระหนาที่ที่จะใหผูเรียนปฏิบัติ

โดยใหผู เรียนไดศึกษาและปฏิบัติงาน ที่เกี่ยวกับการรับคําสั่งการวางแผนการทํางาน การจัดเตรียม       
ปรับตั้งบํารุงรักษาเครื่องมือ อุปกรณ วัสดุที่ใชการดําเนินงานและแกไขปญหาการทํางานตามหลักการ
เทคนิควิธีการและขั้นตอนการทํางานของสาขางานที่ศึกษาอยูพรอมทั้งการเขียนรายงานสรุปผลการทํางาน
เปนรายชิ้นงานและเปนรายสัปดาหโดยใหสอดคลองกับสภาพทองถ่ินและเทคโนโลยีที่เกิดขึ้น 
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รายวิชาฝกประสบการณทักษะวิชาชีพ 
 

2202-800X ฝกงาน X * - * - * 
จุดประสงครายวิชา   เพื่อให 

1. เขาใจขั้นตอนและกระบวนการปฏิบัติงานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. ปฏิบัติงานอาชีพในสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการจนเกิด

ความชํานาญ มีทักษะและประสบการณ นาํไปประยกุตใชในการปฏิบตัิงานอาชีพระดับฝมือ 
3. มีเจตคติที่ดีตอการปฏิบัติงานอาชีพ และมีกจินิสัยในการทาํงานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย 

คุณธรรมจริยธรรม ความคิดสรางสรรคและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
สมรรถนะรายวิชา 

1. เตรียมความพรอมเครื่องมืออุปกรณในการปฏิบัติงาน 
2. ปฏิบัติงานอาชีพตามขั้นตอนและกระบวนการที่สถานประกอบการกําหนด 
3. พัฒนาการทํางานที่ปฏิบัติในสถานประกอบการ 
4. บันทึกและรายงานผลการปฏิบัติงาน 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติงานที่สอดคลองกับลักษณะของงานในสาขาวิชาชีพในสถานประกอบการ สถานประกอบ

อาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการ ใหเกิดความชํานาญ มีทักษะและประสบการณงานอาชีพในระดับฝมือ โดย
ผานความเห็นชอบรวมกันของผูรับผิดชอบการฝกงานในสาขาวิชานั้น ๆ  และรายงานผลการปฏิบัติงาน
ตลอดระยะเวลาการฝกงาน 
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รายวิชาโครงการพัฒนาทักษะวิชาชีพ 
 

2202-850X โครงการ X * - * - * 
จุดประสงครายวิชา   เพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการวางแผนจดัทําโครงการสรางและหรือพัฒนางาน 
2. ประมวลความรูและทักษะในการสรางและหรือพัฒนางานในสาขาวิชาชีพตามกระบวนการ

วางแผน ดําเนนิงาน แกไขปญหา ประเมินผล ทํารายงานและนําเสนอผลงาน 
3. มีเจตคติและกจินิสัยในการทาํงานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย คณุธรรม จริยธรรม ความคิด

ริเร่ิมสรางสรรคและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับการจัดทําโครงการ และนําเสนอผลงาน 
2. ดําเนินการจัดทําโครงการ 
3. รายงานผลการปฏิบัติงาน 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับ หลักการจัดทําโครงการ การวางแผน การดําเนินงาน การแกไขปญหา 

การประเมินผล การจัดทํารายงานและการนําเสนอผลงาน โดยปฏิบัติจัดทําโครงการสรางและหรือ      
พัฒนางานที่ใชความรูและทักษะในระดับฝมือสอดคลองกับสาขาวิชาชีพที่ศึกษา ดําเนินการเปนรายบุคคล
หรือกลุมตามลักษณะของงานใหแลวเสร็จในระยะเวลาที่กําหนด  
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2202-9001 การประชาสัมพันธ 1 - 2 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการประชาสัมพันธ 
2. เขาใจคุณสมบตัิและจรรยาบรรณนักประชาสัมพันธ 
3. มีทักษะในการวางแผนและประชาสัมพันธงานการขาย 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความรับผิดชอบ ความมีมนษุยสัมพันธ ความคิดริเร่ิม

สรางสรรค และความละเอยีดรอบคอบ 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการประชาสมัพันธ 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับคุณสมบตัิและจรรยาบรรณนักประชาสัมพันธ 
3. วางแผนและประชาสัมพันธงานการขายตามหลักการ 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการประชาสัมพันธ 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการ และบทบาทของการประชาสัมพันธ การวางแผนประชาสัมพันธ 
งบประมาณการประชาสัมพันธ คุณสมบัติและจรรยาบรรณนักประชาสัมพันธ ส่ือการประชาสัมพันธ 
ส่ือมวลชนสัมพันธ การวัดผลและประเมินผลการประชาสัมพันธ เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสาร       
การประชาสัมพันธ 
 

2202-9002 การตลาดเชงิจริยธรรม 2 - 0 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกลยุทธการตลาดเชิงจริยธรรม 
2. เขาใจการดาํเนินงานการตลาดเชิงจริยธรรม 
3. วางแผนการตลาดเชิงจริยธรรม 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความซื่อสัตยสุจริต ความรับผิดชอบและความเสียสละ 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการ และกลยุทธการตลาดเชิงจริยธรรม 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับการดําเนินงานการตลาดเชิงจริยธรรม 
3. วางแผนการตลาดเชิงจริยธรรมตามหลักการหลักปรชัญาของเศรษฐกิจพอเพียงและ                  

หลักธรรมาภิบาล 
4. ประยุกตใชหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง และหลักธรรมาภิบาลในงานการตลาด 
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คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดเชิงจริยธรรม ประโยชนและลักษณะของการตลาดเชิงจริยธรรม        
กลยุทธการตลาดเชิงจริยธรรม หลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงและหลักธรรมาภิบาลกับการตลาด         
เชิงจริยธรรม 
 

2202-9003 การบริหารเวลา 3 - 0 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการบริหารเวลา 
2. มีทักษะเกีย่วกบัการวิเคราะหและวางแผนการบริหารเวลา 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยการตรงตอเวลา ความมีระเบยีบวนิัย ความรับผิดชอบ 

และการควบคมุตนเอง 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการบริหารเวลา 
2. วิเคราะหและวางแผนบริหารเวลาตามหลกัการ 
3. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศ และการสื่อสารในการบริหารเวลา 

คาํอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการบริหารเวลา การวิเคราะหเวลา การวางแผนบริหารเวลา การจัดลําดับงาน 
เทคนิคการบริหารเวลาในงานขาย การควบคุมและประเมินผลการบริหารเวลา เทคโนโลยีสารสนเทศและ
การสื่อสารเกี่ยวกับการบริหารเวลา 
 

2202-9004 สถานการณทางการตลาด 3 - 0 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจสถานการณดานประชากรศาสตรสังคมและวัฒนธรรม กฎหมายและการเมือง เศรษฐกิจ 
เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสาร สภาวะแวดลอมทางธรรมชาติ การแขงขันและผูมีสวน
ไดสวนเสยีทางธุรกิจที่มีผลกระทบตอการดําเนินงานทางการตลาด 

2. วิเคราะหสถานการณที่มีผลกระทบตอการดําเนินงานทางการตลาด 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทํางานดวยความสนใจใฝรู ความละเอียดรอบคอบและความรับผิดชอบ 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับสถานการณดานประชากรศาสตร สังคมและวัฒนธรรมกฎหมายและ

การเมือง เศรษฐกิจ เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสาร และสภาวะแวดลอมทางธรรมชาติ 
การแขงขันและผูมีสวนไดสวนเสียทางธุรกิจที่มีผลกระทบตอการดําเนินงานทางการตลาด 

2. วิเคราะหสถานการณที่มีผลกระทบตอการดําเนินงานทางการตลาดตามหลักการ 
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คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับสถานการณทางการตลาดดานประชากรศาสตร สังคมและวัฒนธรรม กฎหมายและ
การเมือง เศรษฐกิจ เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสาร สภาวะแวดลอมทางธรรมชาติ การแขงขนัทาง
ธุรกิจ ผูมีสวนไดสวนเสยีกับธุรกิจ แนวโนมและผลกระทบตอการดําเนินงานทางการตลาด 
 

2202-9005  การรวมกลุมทางการคา 3 - 0 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจเกี่ยวกับหลักการรวมกลุมทางการคา ยุทธศาสตรการรวมกลุมทางการคาขอตกลงทาง 
การคา มาตรการกีดกันทางการคาและแนวโนมการคาในกลุมการคาโลก 

2. วิเคราะหโอกาสและอุปสรรคของการรวมกลุมทางการคาและแนวโนมการคาในกลุมการคาโลก 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยการทํางานเปนทีม  ภาวะผูนํา  ความสามคัคีและ         

ความมีมนุษยสัมพันธ 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการรวมกลุมทางการคา ยุทธศาสตรการรวมกลุมทางการคาขอตกลง
ทางการคา มาตรการกีดกนัทางการคาและแนวโนมการคาในกลุมการคาโลก 

2. วิเคราะหโอกาส อุปสรรคของการรวมกลุมทางการคา และแนวโนมการคาในกลุมการคาโลก
ตามหลักการ 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการรวมกลุมทางการคา วัตถุประสงคและประโยชนของการรวมกลุมทางการคา 
ประเภทของการรวมกลุมทางการคา ยุทธศาสตรการรวมกลุมทางการคา ขอตกลงและมาตรการการกีดกัน
ทางการคา โอกาสและอุปสรรคของการรวมกลุมทางการคา และแนวโนมการคาในกลุมการคาโลก 
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หนาวาง 


